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DIE ZEITUNG DER PARTNER:INNEN DER GADY FAMILY
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90 Jahre GADY sind ein be-
sonderer Meilenstein. Ein 
Jubiläum lädt dazu ein, 
zurückzublicken. Gleich-
zeitig erinnert es uns da-

ran, nach vorne zu schauen. Denn Zukunft 
entsteht nicht von selbst, sie wird jeden Tag 
neu gestaltet. Unsere Geschichte ist kein 
Museum. Sie ist unser Fundament. Sie gibt 
uns Orientierung und Halt. Gleichzeitig ist sie 
Auftrag, unser Unternehmen laufend weiter-
zuentwickeln und mutig neue Wege zu gehen.

2026 ist für uns deshalb nicht nur ein Jubi-
läumsjahr. Es ist auch ein Jahr der Verände-
rungen und wichtiger Weichenstellungen. Wir 
investieren in neue Standorte, in Um- und 
Neubauten, in moderne Prozesse und digi-
tale Werkzeuge. Vor allem aber investieren 
wir in das Wertvollste, was wir haben: in die 
Aus- und Weiterbildung unserer Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter. Denn nicht das Was 
macht uns aus, sondern das Wie. Die Art, wie 
wir zusammenarbeiten, Verantwortung über-
nehmen und unsere Kundinnen und Kunden 
begleiten, macht den Unterschied. Dabei be-
stätigt sich eine Erfahrung, die mich persön-
lich begleitet: Man wächst mit den Aufgaben. 
Das gilt für jeden Einzelnen, aber auch für ein 
Familienunternehmen, das seit neun Jahr-
zehnten Verantwortung trägt. Veränderungen 
fordern uns heraus, eröffnen aber auch neue 
Chancen, wenn wir sie gemeinsam gestalten.

An dieser Stelle möchte ich Danke sagen. 
Danke an alle Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter, die mit Engagement und Leidenschaft an 
der Zukunft der GADY Family arbeiten. Danke 
an unsere Lieferanten, Hersteller und Ver-

tragspartner, die uns seit vielen Jahren ihr 
Vertrauen schenken und diesen Weg mit uns 
gehen. Den entscheidenden Unterschied ma-
chen jedoch unsere Kundinnen und Kunden. 
Sie entscheiden sich jeden Tag aufs Neue für 
unser Unternehmen – beim Kauf eines Fahr-
zeugs oder einer Landmaschine, bei einer Ser-
viceleistung oder Beratung. Dieses Vertrauen 
ist für uns Anerkennung und Verpflichtung 
zugleich. Es motiviert uns, jeden Tag unser 
Bestes zu geben.

Mit dem 117. Gady Markt steht nun einer der 
Höhepunkte unseres Jubiläumsjahres bevor. 
Er ist seit Generationen ein Ort der Begeg-
nung, des Austauschs und der Gemeinschaft. 
Ich freue mich darauf, viele von Ihnen persön-
lich begrüßen zu dürfen und gemeinsam zu 
feiern. Denn am Ende gilt mehr denn je: 90 
Jahre GADY sind nicht nur die Geschichte eines 
Unternehmens. Es ist die Geschichte von Men-
schen. Menschen, die Vertrauen schenken, 
Verantwortung übernehmen und gemeinsam 
Zukunft gestalten.

 

in eine gemeinsame Zukunft
Mit Verantwortung  

 VON PHILIPP GADY

Mag. Philipp Gady, 
Geschäftsführer und Eigentümer
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geschlechtliche Gleichberechtigung. Die in diesem Magazin meist 
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zugunsten einer besseren Lesbarkeit verzichtet. • Namentlich 
gezeichnete Beiträge geben die Meinung des Autors wieder. • 
Grundlegende Richtung: Partner ist ein periodisches Medium 
der Steirischen Werbebüro Zwangsleitner Gesellschaft m.b.H. 
Das Magazin berichtet aus dem Südosten Österreichs und wendet 
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KALENDER
TERMINE DER GADY FAMILY 

12. – 13.09.2026
117. Gady Markt in Lebring
20.09.2026
Gady beim Aufsteirern, Graz
02. – 04.10.2026
BMW Motorrad Herbsttour
07.10.2026
JRE Chefs Roulette 2026, 
Schlosskeller Südsteiermark
30.10.2026
Markteinführung 
BMW i3 Limousine
Ende Okt. bis Anfang Nov. 2026
Winterräder-Umstecktage
10., 12., 19. und 24.11.2026 
Traktortesttage in Fehring,
D. Goritz, Lebring & Lieboch
28.11.2026
Markteinführung BMW X5 G65
23.01.2027
Markteinführung 
BMW 3er Limousine G50
05. – 07.03.2027
Gady auf der MotionExpo, 
Messe Graz
06.03.2027
Markteinführung BMW iX5 
und BMW X5 Plug-in-Hybrid
22.05.2027
Gady bei der STK Präsentation, 
Weingut Wohlmuth

Liebe Leserinnen und Leser!
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	 Kunden über Gady | Zwei neue Stars of Styria bei der Gady Family

28|29 	 Erst schnuppern, dann durchstarten

	 Der Weg zur erfolgreichen Lehre 

30|31	 90 Jahre Gady Family

	 Gedanken und Wünsche vieler Freunde und Wegbegleiter

32|33	 Wenn Wirtschaft ins Gespräch kommt

	 25 Jahre Traktortreffen: Vom Rekordversuch zur gelebten Tradition

34|35 	 60 Jahre Gady Markt: 

	 Das allerschönste Volksfest

36 	 Aktuelles: Kurznachrichten aus der Gady Family

	 Veranstaltungstipps | Doppelsieg für Servicemobil-Team | Neue Partner
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Ein Jubiläum voller Vorteile
		

Die Gady Family feiert
und alle Kunden feiern mit 

	 ANGEBOTE BMW NEUWAGEN 
	 Zum Jubiläum bietet Gady BMW eine exklusive Aktion für aus-         

gewählte Modelle der BMW X-Familie. Erleben Sie Design, Inno-
vation und Fahrfreude vom BMW X1/iX1 über den BMW X2/iX2 bis 
zum BMW X3. Der Jubiläumsvorteil ist auf 90 Neuwagen limitiert: 
bis zu € 1.500,- Jubiläumsbonus zusätzlich zu allen bestehenden        
Aktionen.

	 MINI JUBILÄUMSAKTION
	 Zwei MINI im Gady-Trachtendesign – einer in der männlichen, einer in 

der weiblichen Variante – sorgen beim 117. Gady Markt für besondere 
Aufmerksamkeit. Höhepunkt der Aktion ist eine einzigartige Verlo-
sung: 2 x 90 Tage mit einem MINI Aceman.

 	 ANGEBOTE BMW MOTORRAD
	 BMW F 900 R in der exklusiven Gady-Jubiläumsedition:  Das coo-

le Bike mit einer speziellen Konfiguration und exklusiver Jubiläums-
folierung gibt es statt um € 13.524,– um nur  € 11.990,– inkl. NoVA 
und MWSt.

	 ANGEBOTE LANDMASCHINEN
	 Farmtech Anhänger T-Line 1500 S – statt € 25.160,- zum Jubilä-

umspreis von € 22.690,– inkl. MWSt.
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Ein Jubiläum voller Vorteile
		

90 Jahre Gady sind 
ein guter Anlass 
für besondere 
Angebote: Zum 
Jubiläum erwar-

ten alle Kunden exklusive Preis-
vorteile auf ausgewählte Neu- 
und Gebrauchtwagen, Land-
maschinen sowie attraktive 
Aktionen rund um Zubehör, Rei-
fen, Service und den Oldtimer-
shop. Entdecken Sie Mobilität 
neu – mit Qualität, Performance 
und Komfort zu Konditionen, die 
Freude machen!

	 Profitieren Sie von attraktiven Jubiläumsvorteilen auf die gesamte STEYR Plus       
Serie. Im Mittelpunkt: der STEYR 4090 Plus mit 3,6-Liter-FPT-Motor und hoher 
Wendigkeit.

	 FleetPro Nachrüstung Original Lenksystem von Case IH, STEYR und New 
Holland: Die originale, kostengünstige Nachrüstlösung ermöglicht es, ältere 
Traktoren mit einem hochpräzisen, automatischen Lenksystem auszustatten. 
Jubiläumsaktion: € 6.890,– (inkl. Arbeitszeit)

	 Husqvarna 545RXT Motorsense – statt € 1.399,– zum Jubiläumspreis von                      
€ 1.199,– inkl. MWSt.

	 Servicebus Aktion: Wenn Sie das letzte Service bei Gady laut den Herstellervorgaben 
gemacht haben, schenkt Gady Ihnen einen Einsatz des Servicebusses zwischen den 
Serviceintervallen. 

	 ANGEBOTE KAROLACK
	 Jubiläumsaktion: Gratis-Ersatzwagen, kostenlose Außen- und Innenreinigung, eine 

Werterhaltungsgutschrift und eine Gratis-Fahrzeugabschleppung im Umkreis von 
20 km genießen Kunden aller KaroLack-Standorte der Gady Family.

	 ANGEBOTE REIFENHOTEL
	 Im Gady Räder- & Reifenhotel werden Reifen fachgerecht eingelagert und für die 

nächste Saison vorbereitet. Für Kundinnen und Kunden heißt das: Kein Schleppen, 
kein Platzproblem, sondern professionelle Lagerung mit Sichtprüfung und Beratung 
zur passenden Bereifung. Jubiläumsaktion: Unter den ersten 90 Einsendungen an 
info@partnerzeitung.at gibt es 90 Reifeneinlagerungen für eine Saison gratis. Als 
Draufgabe wird unter den Einsendungen ein kompletter Reifensatz am 117. Gady 
Markt in Lebring verlost.

	 ANGEBOTE OLDTIMERSHOP
	 Traktor Sitzauflage für Steyr diverse Typen (T80, T84, T180, T182, T188, T190, 

T290) zum Jubiläumspreis von € 39,90.

Beim Jubiläumsfest stieg nicht nur die Vorfreude mit jedem Stück Geburtstagstorte. 
Rote Luftballons trugen die Wünsche der Besucherinnen und Besucher in den Himmel – 
kleine Botschaften mit großen Hoffnungen für eine gemeinsame Zukunft der Gady Family.
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D er klassische Schauraum hat ausgedient. 
Wo früher Fahrzeuge in Reih und Glied 
standen, entstehen heute offene Begeg-
nungsräume, digitale Erlebniswelten und 
stilvolle Lounges für persönliche Gesprä-

che. Mit der umfassenden Modernisierung wurde 
Gady BMW Baden zum ersten Standort der Gady 
Family, der vollständig nach dem BMW Retail.Next-
Konzept gestaltet ist. Der Umbau erfolgte bei lau-
fendem Betrieb – ein Kraftakt, der den Alltag der 
Kundinnen und Kunden kaum beeinträchtigte und 
den Premiumanspruch von Gady sichtbar macht.

»Retail.Next bedeutet für uns, den Menschen in 
den Mittelpunkt zu stellen – nicht nur das Auto«, 
sagt Verkaufsleiterin Silvia Drochter-Eder. Große 
interaktive Displays, digitale Fahrzeugkonfigura-
tionen und nahtlos vernetzte Beratungsprozesse 
begleiten den gesamten Weg – von der ersten In-
formation bis zur Fahrzeugübergabe. BMW spricht 
von einer »phygitalen« Customer Journey, in der 

digitale Möglichkeiten und persönliche Betreu-
ung zu einem durchgängigen Premium-Erlebnis 
verschmelzen. »Technologie soll Beratung nicht 
ersetzen, sondern persönlicher machen. So gewin-
nen wir Zeit für das Wesentliche: den direkten Aus-
tausch mit unseren Kundinnen und Kunden.« Nach-
haltige Materialien, begrünte Außenbereiche und 
versickerungsfähige Flächen unterstreichen dabei 
den Anspruch, in Zukunft ganzheitlich zu denken.

Für Silvia Drochter-Eder ist Retail.Next weit mehr 
als ein neues Einrichtungskonzept. »Unsere Gäste 
sollen sich vom ersten Moment an willkommen 
fühlen. Das Autohaus wird zum Treffpunkt, an dem 
Beratung, Service und Gastfreundschaft selbstver-
ständlich zusammengehören.« Mit dem moderni-
sierten Standort setzt die Gady Family ein klares 
Zeichen für Zukunft, Qualität und Investitionskraft. 
Baden zeigt eindrucksvoll, wie Premium-Mobilität 
von morgen aussieht – offen, digital und überra-
schend persönlich.

Wer heute ein BMW Autohaus betritt, sucht weit mehr als ein neues Fahrzeug. 
Mit Retail.Next verwandelt Gady den Standort in Baden in einen Ort der Begeg-
nung – digital, persönlich und konsequent am Kunden orientiert.

 Fühlt sich 
wohl an ihrem neu 

gestalteten Arbeits-
platz: Verkaufsleiterin 

Silvia Drochter-Eder.    

		
Der QR-Link gewährt 
einen Einblick in den 

neuen BMW-Schauraum 
am Standort Baden 

 
Mehr als ein Autohaus
GADY BMW BADEN: FÜNF MONATE IM NEUEN SCHAURAUM
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BAUFORTSCHRITT GADY BMW GRAZ-LIEBENAU

Ein Standort 
erfindet sich neu
Mitten im laufenden Betrieb entsteht in Graz-Liebenau ein BMW Standort der Zu-
kunft. Retail.Next verbindet digitale Innovation mit echter Gastfreundschaft.

B auen, beraten und verkaufen zugleich 
– in Graz-Liebenau gelingt derzeit ein 
Spagat, der höchste Präzision verlangt. 
Während der Betrieb ohne Unterbre-
chung weiterläuft, wächst der Gady 

BMW Standort Schritt für Schritt zu einem der 
modernsten Autohäuser Österreichs heran. In vier 
Bauphasen werden bis zum Sommer 2027 Schau-
raum, Servicebereich und Werkstatt vollständig 
neu gestaltet. Ergänzt wird das Projekt durch eine 
großzügige In- und Outdoor Wartelounge für Kun-
den sowie durch neue und moderne Büroflächen.

»Wir bauen nicht einfach um – wir gestalten das 
Kundenerlebnis von morgen«, sagt Standortleiter 
Otto Wind. Herzstück ist das internationale BMW 
Retail.Next-Konzept. Statt klassischer Verkaufs-
flächen entstehen offene Begegnungszonen, digi-
tale Beratungswelten und stilvolle Lounges. »Der 
Kunde soll sich vom ersten Moment an willkom-
men fühlen. Digitale Lösungen unterstützen unse-

re Beratung, ersetzen aber nie das persönliche 
Gespräch.« Die modernisierten Werkstattbereiche 
entsprechen den neuesten BMW Elektromobili-
tätsstandards und schaffen somit die optimale Vo-
raussetzungen für die fachgerechte Wartung und 
Reparatur aller aktuellen und zukünftigen BMW- 
Modelle. Gleichzeitig werden Stromversorgung 
und Gebäudetechnik modernisiert, um den Stand-
ort nachhaltig und zukunftssicher aufzustellen.

Für Otto Wind ist Retail.Next weit mehr als ein 
neues Erscheinungsbild. »Unser Ziel ist ein Ort, an 
dem Premium nicht nur sichtbar, sondern spürbar 
wird.« Die Investition zählt zu den größten in der 
Geschichte der Gady Family und unterstreicht das 
langfristige Bekenntnis zu BMW und MINI sowie 
zum Wirtschaftsstandort Graz. Mit dem Umbau 
setzt Gady BMW Graz-Liebenau neue Maßstäbe für 
Beratung, Service und Aufenthaltsqualität – und 
wird zur Blaupause für den Premium-Automobil-
handel von morgen.

 Fühlt sich 
wohl an ihrem neu 

gestalteten Arbeits-
platz: Verkaufsleiterin 

Silvia Drochter-Eder.    

Sieht bei laufendem Betrieb, wie der Standort
 neue Formen annimmt: das Team in Graz-Liebenau.

Planmäßig dauern die Bauarbeiten 
noch bis Sommer 2027 an.
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D ie Neue Klasse markiert einen der größten Technologiesprünge in 
der Geschichte von BMW. Dahinter steht weit mehr als ein neues 
Fahrzeug: eine neue Entwicklungsphilosophie, die Mobilität ef-
fizienter, digitaler und nachhaltiger denkt, ohne den Markenkern 
aus den Augen zu verlieren. »Die Freude am Fahren bleibt. Aber die 

Technologie dahinter erreicht ein völlig neues Niveau«, sagt Werner Walter, 
Geschäftsführer der Gady Family. Den Auftakt machte im Frühjahr 2026 der 
vollelektrische BMW iX3, bis 2027 sollen die Technologien schrittweise in 
naher Zukunft in viele BMW-Modelle einziehen.

Antrieb, Software und Bedienung wurden erstmals konsequent gemeinsam 
entwickelt. Herzstück ist das BMW Panoramic iDrive mit Projektionen über 
die Windschutzscheibe, Operating System X und intuitiver Fahrerorientierung. 
Dazu kommen die sechste Generation des eDrive-Antriebs mit 800-Volt-Tech-
nologie, bis zu 30 Prozent mehr Ladegeschwindigkeit und Reichweite sowie 
der Hochleistungsrechner »Heart of Joy«. Er koordiniert Antrieb, Bremsen 
und Fahrdynamik zehnmal schneller als bisher. »Das Entscheidende ist, dass 
der Fahrer die Technik nicht nur sieht, sondern vor allem erlebt«, so Walter. 
Auch das Design folgt diesem Anspruch: klar, reduziert und zeitlos. Zugleich 
setzt BMW verstärkt auf recycelbare Materialien, intelligente Software und 
vernetzte Systeme. »Die Neue Klasse bricht nicht mit der BMW Geschichte, 
sie schreibt sie weiter«, sagt Walter. So entsteht eine Fahrzeuggeneration, 
die Digitalisierung, Effizienz und Emotion verbindet – und die typische BMW 
Fahrfreude konsequent ins elektrische Zeitalter überführt.

BMW NEUE KLASSE
 

Aufbruch in  
eine neue Ära
Mit der Neuen Klasse beginnt für BMW weit mehr als der 
Start einer neuen Modellreihe. Das Unternehmen entwi-
ckelt Fahrzeuge, Software und Produktion von Grund auf 
neu. Ziel ist es, Fahrfreude, Digitalisierung und Nachhaltig-
keit in einer völlig neuen Generation zu vereinen.

Die Neue Klasse ist kein Modellwechsel, 
sie ist ein Generationenwechsel.
Werner Walter, Geschäftsführer Gady Family

Werner Walter, 
Geschäftsführer Gady Family
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Hier geht 
es zum
Standort 
BMW Graz-
Liebenau

S eit fünf Jahrzehnten gilt die BMW 3er-Reihe als Maßstab 
für sportliche Mittelklasse-Limousinen. Mit dem vollelek-
trischen BMW i3 beginnt ein neues Kapitel: Er verbindet 
die Fahrdynamik der Baureihe mit den Technologien der 
Neuen Klasse und führt die Ikone ins elektrische Zeitalter. 

»Der neue BMW i3 zeigt, dass Elektromobilität und BMW Fahrfreude 
hervorragend zusammenpassen«, sagt Christopher Kappel, Automo-
bilverkäufer am Standort Gady Lebring.

Das Design präsentiert sich klar, reduziert und selbstbewusst. Im 
Innenraum sorgen BMW Panoramic iDrive, Operating System X und 
Projektionen über die Breite der Windschutzscheibe für ein intui-
tives, fahrerorientiertes Bedienkonzept. Hochwertige Materialien 
schaffen ein modernes Ambiente. Technisch setzt der BMW i3 Maß-
stäbe. Die sechste Generation des BMW eDrive mit 800-Volt-Techno-
logie ermöglicht Reichweiten von bis zu 900 Kilometern (WLTP) und 
kürzere Ladezeiten. Der Hochleistungsrechner »Heart of Joy«steuert 
Antrieb und Fahrdynamik in Echtzeit. »Damit verbindet der BMW i3 
hohe Effizienz mit jener Dynamik, die man von einem BMW 3er er-
wartet«, so Kappel.
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BMW – ein
Wirtschafts-
motor

T rotz eines schwierigen Marktumfelds 
bleibt die BMW Group ein verlässlicher 
Wachstumsmotor für Österreich. Mit einem 
Rekordumsatz von 9,67 Milliarden Euro, 
Investitionen von mehr als 450 Millionen 

Euro und 5.600 Beschäftigten stärkt das Unter-
nehmen Industrie, Forschung und Arbeitsmarkt glei-
chermaßen. Das Werk Steyr produziert Motoren und 
E-Antriebe für die Neue Klasse und verantwortet 
mehr als ein Viertel der heimischen Fahrzeugpro-
duktion. Gleichzeitig sichert BMW tausende Arbeits-
plätze und setzt ein starkes Bekenntnis zum Wirt-
schafts- und Industriestandort Österreich.

 Maßstab für morgen
NEUER BMW i3

Christopher Kappel,  
Automobilverkauf Standort Gady Lebring
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Fünf Antriebe, ein völlig neues Design und digitale Technik der Neuen Klasse: Der BMW 
X5 startet in seine fünfte Generation. Warum das Erfolgsmodell erneut Maßstäbe set-
zen will – und weshalb in jedem BMW X5 künftig auch ein kräftiges Stück Österreich 
steckt, erklären die Gady-Verkaufsleiter Ranko Antunovic und Jochen Schütz.

BM
W

 X5
 – 

DIE
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D er BMW X5 bleibt seiner Rolle als Wegberei-
ter treu. Erstmals bietet BMW sein erfolg-
reichstes Sports Activity Vehicle mit fünf 
Antriebsvarianten an – vom Benziner und 
Diesel über Plug-in-Hybrid bis zum vollelek-

trischen BMW iX5 und künftig sogar mit Wasserstoff. 
»Das Besondere ist die große Wahlfreiheit. Jeder 
Kunde findet den Antrieb, der zu seinem Leben und 
Anforderungen passt«, sagt Jochen Schütz. Ranko 
Antunovic ergänzt: »Und fast alle Antriebe kommen 
aus dem BMW Group Werk Steyr. Der neue BMW X5 
trägt damit tatsächlich ein österreichisches Herz.«

Design trifft Zukunft
Optisch präsentiert sich die fünfte Generation kla-
rer, kraftvoller und moderner denn je. Die neue 
Lichtsignatur, die beleuchtete BMW Niere und die 
reduzierte Formensprache verleihen dem Bayern 
eine beeindruckende Präsenz. Im Innenraum hal-

ten Panoramic iDrive, Operating System X und die 
Technologien der Neuen Klasse Einzug. »Der Fah-
rer steht stärker denn je im Mittelpunkt«, erklärt 
Schütz. »Gleichzeitig entsteht ein Ambiente, das 
edle Materialien, digitale Innovation und außerge-
wöhnlichen Komfort harmonisch verbindet.«

Fahrfreude ohne Kompromisse
Auch technisch setzt die neue Generation Maßstä-
be. Der vollelektrische BMW iX5 bietet bis zu 845 
Kilometer Reichweite, 800-Volt-Technologie und 
bidirektionales Laden. Adaptives Fahrwerk, intelli-
gente Assistenzsysteme und nahezu perfekte Ge-
wichtsverteilung sorgen für jene Fahrdynamik, für 
die der BMW X5 seit 1999 steht. »Der neue BMW X5 
zeigt eindrucksvoll, dass sich Komfort, Sportlichkeit 
und Zukunftstechnologie nicht ausschließen, son-
dern perfekt ergänzen«, sagt Antunovic. »Genau das 
macht ihn erneut zum Benchmark seiner Klasse.«

Evolution einer Ikone

Der neue 
BMW X5 ist 
kein Blick in 

die Zukunft – 
er ist bereits 
dort ange- 
kommen.

Ranko Antunovic, 
Verkaufsleiter 
BMW & MINI
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EXPERTEN IM GESPRÄCH

Zwei Perspektiven. 
Eine Begeisterung.

Jochen Schütz,
Verkaufsleitung BMW & MINI

D er neue BMW X5 steht für Dynamik, Komfort und Vielseitig-
keit – und ist damit weit mehr als ein Premium-SUV. Was macht 
die neue Generation besonders? Ranko Antunovic und Jochen 
Schütz, beide Verkaufsleiter bei der Gady Family, über Design, 
Fahrgefühl und die Wünsche unserer Kunden.

Ranko, was begeistert Sie am neuen BMW X5 
besonders?

Ranko Antunovic: »Der BMW X5 hat mich 
schon immer begeistert, weil er Sportlichkeit 
und Komfort auf einzigartige Weise verbindet. 
Besonders beeindruckt mich die neue Design-
sprache der Neuen Klasse: modern, markant 
und dennoch unverkennbar BMW. Gemeinsam 
mit der außergewöhnlichen Antriebsvielfalt 
setzt der neue BMW X5 für mich erneut Maß-
stäbe im Premium-SUV-Segment.«

AUTOGRAMM BMW X5 xDrive 

Karosserie: L/B/H: 4994 / 2000 / 1748 mm
Leistung: 313–612 PS (230–450 kW) 
Maximales Drehmoment: 580–805 Nm
Beschleunigung 0–100 km/h: 4,5–6,1 s.
Höchstgeschwindigkeit: 210 – 250 km/h

Ranko Antunovic,
Verkaufsleitung BMW & MINI

Jochen, warum passt der BMW X5 so gut 
zu den Bedürfnissen unserer Kunden?

Jochen Schütz: »Für mich ist es vor 
allem seine Vielseitigkeit. Der BMW X5 
ist für Menschen gemacht, die im Alltag 
keine Kompromisse eingehen möchten 
– bei Komfort, Dynamik oder moderner 
Technologie. Dieses Gesamtpaket und 
das besondere Fahrgefühl machen ihn 
zu einem echten Allrounder auf Pre-   
mium-Niveau.«
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Vom Studio ins Cabrio

Warum hast du dich für einen MINI entschieden?
Setzer: Die Parkplatzsuche in Wien brachte mich auf die Idee 
eines kompakten Autos. Gleichzeitig wollte ich ein stylisches 
Kultauto mit großartigem Soundsystem – und ein Cabrio 
für jene Momente, in denen ich ohne meine beiden Söhne 
unterwegs bin. Musik begleitet mich täglich, für die Kinder 
laufen Hörbücher. Als Mami-Taxi parke ich unzählige Male ein 
und aus. Mit einem MINI geht das einfach schneller und ent-
spannter als mit einem großen Kombi.

Was hat für dich den Ausschlag gegeben, der Gady Family 
dein Vertrauen zu schenken?
Setzer: Die Südsteiermark ist seit über 20 Jahren meine 
Wahlheimat. Deshalb war für mich klar, dass ich mich an ein 
steirisches Familienunternehmen wende. Ich schätze das 
Persönliche, Familiäre und den direkten Kontakt. Ein Auto-
kauf ist eine Entscheidung für viele Jahre – deshalb kaufe ich 
dort, wo ich mich gut aufgehoben und ehrlich beraten fühle.

Südsteiermark oder Wien – wo wird dein neuer MINI die 
meisten Kilometer sammeln und worauf freust du dich da-
bei besonders?
Setzer: Die meisten wohl auf der A2, der A9 und in den süd-
steirischen Weinbergen. Mein MINI wird mich regelmäßig 
zwischen Wien und der Südsteiermark begleiten. Besonders 
freue ich mich auf unsere MINI-Buschenschanktour – offen 
fahren, durch die Weinberge cruisen und die herrliche Land-
schaft genießen.

Puls 4 Moderatorin Johanna Setzer setzt auf einen 
MINI. Im Gespräch verrät sie, warum sie sich beim 
Kauf bewusst für die Gady Family entschieden hat.

M itten in Graz-Liebenau hat die britische Kultmarke ihr Zu-
hause. Der MINI Hub der Gady Family ist mehr als ein Schau-
raum – er verbindet Design, Lifestyle und Fahrfreude. Als ös-
terreichweit einzigartiger Standort, der nur MINI gewidmet 
ist, macht er die Markenwelt hautnah erlebbar. Unter dem 

Motto »MINI only« begleiten echte Experten Kundinnen und Kunden von 
der Beratung bis zum Service. Heute zählt das Unternehmen zu den füh-
renden MINI Partnern im Süden und Südosten Österreichs.

Ikone mit Charakter
Der neue MINI Cooper ONE verkörpert genau das, wofür die Marke seit 
Jahrzehnten steht: markantes Design, kompakte Proportionen und un-
verwechselbaren Fahrspaß. Seine ikonische Front mit rundem Schein-
werferdesign und charakteristischem Kühlergrill sorgt für einen selbst-
bewussten Auftritt. Erhältlich als 3- oder 5-Türer, verbindet er zeitlosen 
Stil mit moderner Mobilität. 

Den MINI Cooper ONE gibt es ab sofort bereits ab 
139 € monatlich bei 1,29 % Fixzins im Leasing – ein 
überzeugender Einstieg in die Welt von MINI.
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Hier geht's zum 
MINI Hub Graz-
Liebenau. 

Neue MINI-Besitzerin: Puls 4 Moderatorin Johanna Setzer.Das Verkaufsteam von MINI Graz-Liebenau.

GADY MINI GRAZ

Ort für Originale
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D er Bike Corner ist die erste Adresse für 
alle, die ihr Motorrad perfekt ausstat-
ten möchten«, sagt Manuela Kousek. 
Das Sortiment reicht von hochwertiger 
Fahrerausstattung und Helmen über 

Kommunikationssysteme bis zu Koffern, Pfle-
geprodukten und Zubehör namhafter Marken 
wie Wunderlich, Touratech, REV'IT!, IXS, Sena, 
Daytona, Scorpion, Givi oder Motorex. So findet 
jede Bikerin und jeder Biker die passende Aus-
rüstung – vom Roller bis zur Reiseenduro.

Grosse Auswahl
»Ob Neu- oder Gebrauchtmotorrad – bei uns 
findet jeder das passende Bike«, weiß Alexan-
der Polster. Das Angebot umfasst die gesamte 

aktuelle BMW Motorrad Modellpalette ebenso 
wie sorgfältig geprüfte Gebrauchtmaschinen 
für Einsteiger, Tourenfahrer oder sportlich Am-
bitionierte. Persönliche Beratung und individu-
elle Lösungen stehen dabei im Mittelpunkt.

Service ohne Umwege
Noch komfortabler wird der Werkstattbesuch 
mit dem neuen Hol- & Bringservice: Motorrad-
besitzer aus der Steiermark geben ihr Bike nach 
Terminvereinbarung bequem bei Gady BMW in 
Lieboch ab. Die Wartungs- und Reparaturarbei-
ten erfolgen im Kompetenzzentrum Baden, 
anschließend steht das Motorrad wieder in 
Lieboch zur Abholung bereit – zeitsparend  und 
ganz unkompliziert.

Von der Probefahrt bis zum perfekt ausgestatteten Tourenbike: Gady BMW Motorrad 
Baden verbindet Kompetenz, Auswahl und Service. Ein neuer Hol- & Bringservice macht 
den Werkstattbesuch für Motorradfans aus der Steiermark jetzt noch einfacher.

Via QR-Code 
geht's zum 
BMW Bike 
Corner Baden 

AKTUELLE ANGEBOTE  

❚  		 BMW 1300 GS in Racingblue 
metallic und 18 Sonderausstat-
tungen um 27.350,– Euro

❚  		 BMW 900 GS in Lightwhite/
Blue metallic/Racingred und 12 
Extras um 13.990,– Euro
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Alexander Polster, 
Leitung Gady BMW Motorrad Baden

FRÜHJAHRSAUSFAHRT

V ier Tage, 1.200 Kilometer und tolle 
Eindrücke: Die Frühjahrsausfahrt von 
Gady BMW Motorrad führte 25 Motor-
radbegeisterte auf 23 Bikes von Baden 
über Slowenien bis an die kroatische 

Adriaküste und über Italien zurück. Kurvenreiche 
Passstraßen, traumhafte Küsten und wechselhaf-
tes Wetter machten die Tour besonders. Sonne, 
Regen und sogar Schnee wurden zum Härtetest 

für Mensch, Maschine und den neuen IXS Tours-
ter GTX, der mit Komfort und Bewegungsfreiheit 
überzeugte. Wichtig war auch die Gemeinschaft. 
Dank perfekter Vorbereitung großartiger Stim-
mung und gegenseitiger Rücksicht entstand jene 
Atmosphäre, die Gady-Touren auszeichnet. Ale-
xander Polster: »Motorradtouren bleiben wegen 
der Menschen und der gemeinsamen Erlebnisse 
in Erinnerung – nicht wegen des Wetters.«

GADY BMW MOTORRAD BADEN 
Ein Paradies für Biker
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Für alle, die auch im  
Winter Fahrfreude wählen.  
Der WinterContact 8 S.

Kompatibel mit Elektrofahrzeugen

Legende:  H = Handel, W = Werkstatt
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Die Gady Family 
auf einen Blick

DER SCHNELLSTE WEG ZU UNS

Gady Firmenzentrale, Leibnitzer Straße 76, 8403 Lebring
 +43 3182 2457-0,   info@gady.at
KaroLack Lebring, Leibnitzer Straße 76, 8403 Lebring
 +43 3182 2457-60,   info@gady.at
BMW Graz-Liebenau, Liebenauer Hauptstr. 60, 8041 Graz
 +43 316 472220-0,   info@gady.at
BMW Graz-Nord, Wiener Straße 314, 8051 Graz
 +43 316 232316-0,   info@gady.at
BMW Lieboch, Gadystraße 1, 8501 Lieboch
 +43 3136 90310-0,   info@gady.at
Gady Fehring, Bahnhofstraße 21, 8350 Fehring
 +43 3155 2310-0,  info@gady.at
Gady Deutsch Goritz, Deutsch Goritz 26, 8483 Deutsch Goritz
 +43 3474 8256-0,   info@gady.at
BMW, MINI St. Michael, Oberwarter Str. 274, 7535 St. Michael
 +43 3327 8161-0,   info@gady.at
BMW Oberpullendorf, Stoob-Süd 24, 7350 Oberpullendorf
 +43 2612 43000-0,   info@gady.at
BMW Eisenstadt, Mattersburger Str. 42, 7000 Eisenstadt
 +43 2682 61501,   info@gady.at
BMW Baden, Vöslauer Straße 73, 2500 Baden
 +43 2252 84100,   info@gady.at
BMW Motorrad Baden, Vöslauer Str. 67-69, 2500 Baden
 +43 2252 206800,   info@gady.at
MINI Graz, Liebenauer Hauptstr. 40, 8041 Graz
 +43 316 232444-0,   info@gady.at
KaroLack Graz-Nord, Wiener Straße 356, 8051 Graz
 +43 316 788244,   info@gady.at
Gady Graz-Nord, Wiener Straße 350, 8051 Graz
 +43 316 788-0,   info@gady.at
Gady Leibnitz, Industriestraße 9, 8430 Leibnitz
 +43 3452 2211-0,   info@gady.at
Service & Ersatzteile Lieboch, Gadystraße 1a, 8501 Lieboch
 +43 699 1600 4373,   robert.matzer@gady.at
Schlosskeller Südsteiermark, Seggaubergstr. 5, 8430 Leibnitz
 +43 3452 74499,   info@schlosskellersuedsteiermark.at
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Legende:  H = Handel, W = Werkstatt

Die Gady-Standorte vereinen als Zentren für Mobilität eine breite 
Marken- und Modellvielfalt mit einem umfassenden Service-
angebot. Kunden dürfen sich in besten Händen wissen – und in 
erstklassigen wie top-gewarteten Fahrzeugen sowieso.
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 BMW Pro-
active Care: 
Wir kümmern 
uns, bevor es 
nötig wird …

S pringt im Winter das Auto nicht mehr an, fällt der Verdacht 
meist sofort auf die Batterie. Tatsächlich beginnt ihr Ver-
schleiß oft Monate früher – ausgerechnet im Sommer. Hohe 
Außentemperaturen und intensive Sonneneinstrahlung las-
sen die Hitze unter der Motorhaube steigen. Die Folge: Die 

chemische Alterung der Starterbatterie beschleunigt sich, Wasser 
verdunstet schneller, die Selbstentladung nimmt zu und die Leis-
tungsreserve sinkt. »Was im Sommer unbemerkt bleibt, zeigt sich 
häufig erst bei Frost. Dann stehen bei Temperaturen um minus zehn 
Grad oft nur noch rund zwei Drittel der ursprünglichen Startleistung 
zur Verfügung«, weiß Gady-Battererieexperte Kylian Skasa.

Fachleute empfehlen daher, die Batterie gerade nach längeren Hit-
zeperioden überprüfen zu lassen und unnötige Kurzstrecken zu 
vermeiden. Moderne BMW-Modelle können dabei selbst auf einen 
nachlassenden Batteriezustand aufmerksam machen. Mit BMW 
Proactive Care werden wichtige Fahrzeugdaten laufend analysiert. 
Erkennt das System eine schwächer werdende Batterie, erhält der 
betreuende BMW Partner automatisch eine Information und kann 
den Kunden frühzeitig kontaktieren. Die Gady Family nutzt diesen 
Vorsprung konsequent: Kundinnen und Kunden werden aktiv infor-
miert und zur Überprüfung eingeladen. Das spart Zeit, vermeidet 
unerwartete Startprobleme und sorgt dafür, dass Mobilität auch 
dann zuverlässig bleibt, wenn der Sommer längst vorbei ist.

Wenn Hitze Kraft kostet
BMW PROACTIVE CARE-SERVICE

V iele Autofahrer bemerken eine ver-
stellte Spur erst, wenn die Reifen 
ungewöhnlich schnell verschleißen 
oder das Lenkrad plötzlich schief 
steht. Fachleute gehen davon aus, 

dass jedes dritte bis vierte Fahrzeug in Ös-
terreich mit fehlerhafter Spur oder falschem 
Sturz unterwegs ist. Ursache sind häufig 
Schlaglöcher, Randsteine oder kleinere Er-
schütterungen, die im Alltag kaum auffallen. 
Die Folgen dagegen können teuer werden: 
Das Fahrzeug zieht auf gerader Strecke zur 
Seite, fährt sich schwammig und die Reifen 
nutzen sich einseitig ab. Dadurch verkürzt 
sich ihre Lebensdauer erheblich, zugleich 
verlängert sich unter Umständen auch der 
Bremsweg. 

Eine professionelle Fahrwerksvermessung 
bringt die Achsgeometrie wieder in die vom 
Hersteller vorgesehenen Werte und sorgt da-
für, dass Lenkung, Fahrwerk und Reifen opti-

Ein kurzer Rempler am Randstein 
reicht oft aus, damit die Spur nicht 
mehr stimmt. Die Folgen zeigen sich 
schleichend – und werden schnell zum 
Sicherheitsrisiko.

 Spur halten lohnt sich
   Mit Präzision am Werk: David Ranftl,  Werkstättenleiter Gady BMW Lebring

JUBILÄUMSAKTION 
    	30 Prozent Rabatt auf die Original BMW Starterbatterie.
	 Aktion gültig bis 30.09.2026
    	Fahrzeugvermessung zum Aktionspreis von € 249,–
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 Spur halten lohnt sich
mal zusammenspielen. Das erhöht 
die Fahrsicherheit, verbessert den 
Fahrkomfort und spart langfristig 
bares Geld, weil Reifen gleichmäßi-
ger verschleißen und länger halten. 
Auch der Kraftstoffverbrauch kann 
sich durch eine korrekt eingestellte 
Spur positiv entwickeln, da unnöti-
ger Rollwiderstand vermieden wird. 

Moderne BMW Modelle unterstüt-
zen zusätzlich mit BMW Proactive 
Care. Erkennt das Fahrzeug, dass 
sich die Reifen ihrer Verschleiß-
grenze nähern, wird der betreuende 
Servicepartner informiert und kann 
Kundinnen und Kunden frühzeitig 
auf eine optische Kontrolle oder 
einen Werkstatttermin hinweisen. 

Die Gady Family verbindet diese 
digitale Unterstützung mit einer 
präzisen Fahrwerksvermessung 
und fachgerechten Spureinstellung. 
So werden Ursachen rechtzeitig 
erkannt, Reifen geschont und die 
Freude am Fahren bleibt erhalten – 
Kilometer für Kilometer.
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Service, der
mehr kann

M arkenwerkstätten gelten 
oft teurer als freie Betrie-
be. Ein Blick zeigt jedoch: 
Der Preisunterschied fällt 
meist deutlich kleiner aus 

als vermutet – der Leistungsunterschied 
dagegen umso größer. Aktionen wie BMW 
Service 4+ bieten für Fahrzeuge ab vier 
Jahren mindestens 20 Prozent Preisvor-
teil auf ausgewählte Wartungsarbeiten 
und Originalteile. So liegen Fachwerk-
stätten häufig nur knapp über freien An-
bietern, bieten aber ein deutlich umfas-
senderes Gesamtpaket.

Ein Praxisvergleich zeigt das deutlich: 
Für das Service eines BMW X3 verrechnet 
Gady im Rahmen von BMW Service 4+ 
rund 620 Euro, ein freier Anbieter etwa 
560 Euro – lediglich 60 Euro Unterschied. 
Dafür erhalten Kundinnen und Kunden 
speziell geschulte Techniker, modernste 
Diagnosesysteme, Originalteile, eine digi-
tale Servicehistorie sowie den Werterhalt 
ihres Fahrzeugs. Doch damit nicht genug: 
Zusätzlich verlängert der durchgeführte 
BMW Service 4+ die Mobilitätsgarantie. 
Wer deshalb nur den Preis vergleicht, 
übersieht oft den entscheidenden Mehr-
wert: mehr Qualität, mehr Sicherheit und 
langfristig geringere Folgekosten. 

   Mit Präzision am Werk: David Ranftl,  Werkstättenleiter Gady BMW Lebring

FACHWERKSTÄTTEN VERSUS
FREIE WERKSTÄTTEN

Johannes Keller, 
Steuerung After Sales

JUBILÄUMSAKTION 

 Unter den ersten 90 Einsendun-
gen an info@partnerzeitung.at 
gibt es 90 Reifeneinlagerungen 
für eine Saison gratis. Als Drauf-
gabe wird unter den Einsendun-
gen ein kompletter Reifensatz am 
117. Gady Markt in Lebring verlost.
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Schnell einen Blick hinter die 
Kulisssen der Fahrwerksver-
messung werfen 
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E in Familienauto ist weit mehr als ein Verkehrsmittel. Es bringt Kinder sicher 
zur Schule, verstaut Urlaubsgepäck und macht den Alltag entspannter. Gady  
AUTOMANIA hat dafür vier Modelle ausgewählt, die Komfort, Sicherheit und 
Wirtschaftlichkeit überzeugend verbinden.

Der Opel Grandland punktet mit großzügigem Raumangebot, hohem Fahrkomfort 
und modernen Assistenzsystemen. Ein vielseitiges SUV, das Familien in jeder Lebens-
lage zuverlässig begleitet. Der Opel Frontera hingegen überzeugt mit erhöhter Sitz-
position, flexiblem Innenraum und zeitgemäßer Konnektivität. So wird vom Wochen-
einkauf bis zum Wochenendausflug jeder Kilometer unkompliziert.

Mit dem Toyota RAV4 Hybrid fahren Familien besonders effizient. Der sparsame Hy-
bridantrieb senkt die Betriebskosten, während die bekannte Toyota-Zuverlässigkeit 
und umfassende Sicherheitsausstattung für Gelassenheit sorgen. Der Toyota Corolla 
Touring Sports verbindet elegantes Design mit großem Stauraum. Sein geräumiger 
Kofferraum und der wirtschaftliche Hybridantrieb machen ihn zum idealen Begleiter 
für Alltag und Reise. Alle Modelle stehen als streng geprüfte Jungwagen bei Gady    
AUTOMANIA bereit – mit attraktiven Preisvorteilen, persönlicher Beratung und sofor-
tiger Verfügbarkeit. Das passende Familienauto findet man schließlich nicht im Pros-
pekt, sondern bei einer Probefahrt.

Ob Kindergarten, Großeinkauf oder Sommerurlaub: Ein Familienauto 
muss jeden Tag Höchstleistungen erbringen. Das weiß auch Markus Taus 
von Gady Leibnitz. Er zeigt dank Gadys AUTOMANIA, dass großzügiger 
Platz, moderne Sicherheit und sparsames Fahren kein Vermögen kosten 
müssen – mit geprüften Jungwagen, die sofort verfügbar sind.

Familienautos 
im Vergleich

M it AUTOMANIA beweist die 
Gady Family, dass ein fast neu-
es Auto nicht den Preis eines 
Neuwagens haben muss. Sorg-
fältig geprüfte Jungwagen von 

Opel, Toyota, Peugeot und Citroën verbinden 
moderne Technik mit attraktiven Preisvor-
teilen. Dazu kommen persönliche Beratung 
und verlässlicher Service – ein Konzept, das 
überzeugt. Nach dem Aufschwung 2025 hat 
sich AUTOMANIA längst zur festen Größe ent-
wickelt. Besonders gefragt: der ständig wech-
selnde Ausstellungsplatz in Leibnitz, auf dem 
laufend neue Fahrzeugschätze warten.

    
Clever sparen, 
besser fahren

Markus Taus, Gady Leibnitz

GADY AUTOMANIA

GADY AUTOMANIA
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TOYOTA RELAX GARANTIE 

Zehn Jahre
sorgenfrei

G arantie endet nach drei Jahren? Nicht 
bei Toyota. Mit Toyota Relax wird aus 
dem klassischen Garantieschutz ein 
Versprechen, das mitfährt. Nach jeder 
planmäßigen Inspektion bei einem 

autorisierten Toyota-Partner verlängert sich der 
Schutz automatisch – bis zu einem Fahrzeug-
alter von zehn Jahren oder 160.000 Kilometern. 
Damit setzt Toyota ein Zeichen für Qualität, Lang-
lebigkeit und Vertrauen. Das Besondere: Relax gilt 
nicht nur für Neuwagen. Auch viele Gebraucht-
fahrzeuge können nach einer Inspektion wieder 
in den Genuss des Garantieschutzes kommen. Ab-
gedeckt sind zahlreiche mechanische und elekt-
ronische Bauteile sowie die Arbeitskosten beim 
Vertragspartner – Verschleißteile ausgenommen. 
Die Garantie gilt europaweit und bleibt beim Fahr-
zeug. Das erhöht nicht nur die Sicherheit im All-
tag, sondern kann auch den Wiederverkaufswert 
steigern. So wird aus einem Werkstatttermin weit 
mehr als Routine: Er wird zur Eintrittskarte für ein 
weiteres Jahr Gelassenheit – und zu einem guten 
Gefühl, das oft genauso viel wert ist wie die Ga-
rantie selbst.

    
Clever sparen, 
besser fahren

Roland Heinrich, 
Standortleiter Gady Leibnitz

GADY AUTOMANIA

Verkauf mit Weitblick

W er Firmenkunden betreut, verkauft längst nicht nur 
Autos. Thomas Pfleger, B2B-Flottenexperte der 
Gady Family in Graz-Nord, entwickelt Mobilitätslö-
sungen, die zum Unternehmen passen – wirtschaft-
lich, flexibel und auf lange Sicht gedacht. Er analy-

siert Fuhrparks, berät bei Finanzierung, Leasing und Servicepaketen, 
koordiniert Fahrzeugübergaben und bleibt auch nach dem Kauf ers-
ter Ansprechpartner.

Gerade diese kontinuierliche 
Betreuung macht den Unter-
schied. Denn für Pfleger be-
ginnt Kundenbindung nicht 
mit der Unterschrift, sondern 
mit dem Vertrauen. So ent-
stehen Partnerschaften, die 
weit über den Fahrzeugkauf 
hinausreichen – verlässlich, 
persönlich und ganz im Sinne 
der Werte der Gady Family.

FL
OT

TE
NV

ER
KA

UFB2B-EXPERTE THOMAS PFLEGER

Thomas Pfleger, 
Gady Graz-Nord

Via QR-Code geht es zu inte-
ressanten Fakten zur Toyota 
Relax Garantie 

Bieten mit ihrem umfassenden Raumangebot ganzen Familien
 ausreichend Platz: der Opel Grandland und der Toyota RAV 4.
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D er heurige März stand bei Gady Landmaschinen ganz im Zeichen 
dreier Neuheiten: des Steyr Impuls CVT, des Steyr Cervus CVT und 
des Case Optum. »Der neue Impuls CVT ist ein vielseitiger All-
rounder für Betriebe, die Leistung, Komfort und Wirtschaftlich-
keit verbinden wollen«, erklärt Andreas Niederl. Die komplett 

neu  entwickelte Baureihe überzeugt mit bis zu 225 PS, einer großzügigen           
Panoramakabine, intelligenter Präzisionstechnik und einem besonders 
sparsamen CVT-Antrieb.

Technik, die den Unterschied macht
»Wer schwere Arbeiten erledigen muss, findet im neuen Case Optum einen 
starken Partner mit enormer Zugkraft, modernster Vernetzung und hohem 
Fahrkomfort«, sagt Hubert Rainer. Noch eine Klasse darüber positioniert 
sich der neue Steyr Cervus CVT. »Das ist unser Flaggschiff für höchste        
Ansprüche«, betont Larissa Konrad. Mit bis zu 435 PS, dem neuen 4x2-
CVT-Getriebe, 60 km/h Höchstgeschwindigkeit und einem mehrfach aus-
gezeichneten Design verbindet er beeindruckende Kraft mit modernster 
Technik. 

Drei Kraftpakete  für den Acker
Mehr Leistung, mehr Komfort und mehr digitale Intelligenz: Mit 
drei neuen Traktoren von Steyr und CASE IH startet Gady Land-
maschinen aktuell in eine neue Ära. Andreas Niederl, Hubert 
Rainer, Markus Plaschg und Larissa Konrad zeigen, worauf sich 
Landwirte freuen dürfen.

I m Mittelpunkt der Ausrichtung der 
Gady Family steht ein klarer Gedanke: 
Jeder Mitarbeiter von Gady Landma-
schinen ist Ansprechpartner für unse-

re Kundinnen und Kunden. Ob Werkstatt, 
Disposition oder Verkauf – alle arbeiten 
Hand in Hand, damit Landwirte schnell 
und kompetent Unterstützung erhalten. 
Künftig besuchen wir Betriebe direkt am 
Hof, hören zu, beantworten Fragen und 
zeigen passende Lösungen. Dabei gilt:

❚	 Beratung statt Verkaufsdruck
❚	 Zuhören statt Überreden

So profitieren unsere Kundinnen und 
Kunden von ehrlichen Empfehlungen 
und einer Betreuung, die sich an ihren 
Bedürfnissen orientiert.

Ganz nah 
am Kunden

GADY LANDMASCHINEN

Um Sie bemüht: 
das Team von Gady
Landmaschinen
   	 Markus Plaschg	
	 Mobiltelefon: 0699/16004045
	 Mail: markus.plaschg@gady.at

   	 Andreas Niederl	
	 Mobiltelefon: 0699/16004025
	 Mail: andreas.niederl@gady.at

   	 Hubert Rainer		
	 Mobiltelefon: 0699/16004314
	 Mail: hubert.rainer@gady.at

   	 Larissa Konrad	
	 Mobiltelefon: 0699/16004315
	 Mail: larissa.konrad@gady.at

KOMPETENZ AUS ERSTER HAND
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Drei Kraftpakete  für den Acker

FAMILIE TUCHSCHERER

Treue über
vier Generationen

D rum prüfe, wer sich ewig bindet«, heißt es 
fürs private Leben. Im Geschäftsleben ist 
es kaum anders. Doch manchmal braucht 
es keine lange Prüfung, sondern Vertrauen, 
Verlässlichkeit und Ehrlichkeit. Das zeigt die 

Familie Tuchscherer aus St. Veit am Vogau: Seit vier Ge-
nerationen vertraut sie auf die Gady Family.
	 Rupert Tuchscherer, 70-jähriger Seniorchef eines 
Sägewerks und Holzhandels, erinnert sich an seine ers-
te Begegnung. »Ich war drei Jahre alt, als mir Franz Gady 
einen kleinen Porsche-Spielzeugtraktor schenkte.« Dass 
daraus eine jahrzehntelange Verbindung entstehen 
würde, ahnte niemand. Für den ersten echten Traktor 
entschied sich Tuchscherers Vater wegen guter Kon-
ditionen und des ausgezeichneten Rufs von Gady. Bei 
diesem einen Traktor blieb es nicht. Über Generationen 
folgten Landmaschinen und Autos – aus Kundentreue 
wurde Partnerschaft. Nun schließt sich der Kreis: Enkel 
Martin kauft bei Gady nicht nur ein, sondern absolviert 
dort seine Lehre zum Landmaschinentechniker. Aus vier 
Generationen Vertrauen wird so gemeinsame Zukunft.Für die Landmaschinen-Experten von Gady steht 

fest: Die neuen Modelle sollen Landwirten den 
Arbeitsalltag spürbar erleichtern – mit mehr Ef-
fizienz, höherem Bedienkomfort und intelligenter 
Technik, die Zeit spart und den Blick wieder auf 
das Wesentliche lenkt: eine erfolgreiche Ernte 
und wirtschaftliches Arbeiten auf jedem Hektar.

 Gady Landmaschinen 
– Ihr starker Partner für 
Hof, Wald und Acker:

Steyr ImpulsCASE IH OptumSteyr Cervus CVT

Setzt die enge Partnerschaft seiner Familie mit der 
Gady Family fort: Lehrling Martin Tuchscherer.
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Wer einen alten Traktor besitzt, sammelt nicht nur Erinnerungen, sondern oft auch Geduld. Nicht jedoch bei Gady: 
Der modernisierte Oldtimer-Webshop sorgt dafür, dass künftig nur noch das Fahrzeug alt sein muss.

Per Klick zum richtigen Stück

 Hier geht's auf 
	  schnellstem Weg 
  	  zum Oldtimer Shop. 
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M anche Ersatzteile zu finden gleicht der Su-
che nach der Nadel im Heuhaufen. Künftig 
soll sie deutlich schneller ans Ziel führen. 
Der Gady Oldtimer-Webshop erhält ein 

umfassendes Facelift und orientiert sich optisch am 
neuen Markenauftritt. Doch die Erneuerung bleibt 
nicht an der Oberfläche. Eine klarere Navigation, eine 
intelligentere Suchfunktion und eine übersichtlichere 
Struktur sorgen dafür, dass Schrauber, Sammler und 
Liebhaber historischer Fahrzeuge rascher finden, wo-
nach sie suchen. 

Hinter den Kulissen hilft zudem ein neues Dashboard, 
Angebote laufend auszuwerten und den Webshop 
konsequent an den Bedürfnissen der Kundinnen und 
Kunden weiterzuentwickeln. Auch beim Bezahlen wird 
modernisiert. Mit der Einbindung eines international 
etablierten Zahlungsdienstleisters wird der Einkauf 
einfacher, sicherer und komfortabler. Parallel dazu ge-
staltet Gady die Versandkosten kundenfreundlicher:

Österreich
❚	 Bis € 75,00 Bestellwert: € 9,90 Versandkosten
❚	 € 75,01 bis € 150,00 Bestellwert: € 4,90 Versandkosten
❚	 Ab € 150,01 Bestellwert: versandkostenfrei

Ergänzt wird das neue Einkaufserlebnis durch einen 
Newsletter, der viermal jährlich über Produktneuheiten, 
besondere Fundstücke, Aktionen und Wissenswertes 
aus der Welt klassischer Automobile informiert.
 

Unser neuer 
Webshop 

verkauft nicht 
nur Teile – 

er spart Zeit, 
schafft 

Vertrauen 
und macht 

Leidenschaft 
einfacher.
Roman Painsi, 
Gady Traktor-
Oldtimer Shop

JUBILÄUMSAKTION 
Traktor Sitzauflage zu Steyr diverse Typen 
(T80, T84, T180, T182, T188, T190, T290)
Jubiläumspreis € 39,90
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 Lernen Sie 
im Video das  
mobile Ser-
vice von Gady 
kennen.

W enn Maschinen verstummen, wird Zeit zur wertvollsten Ressource. Genau dann zeigt das mobile Ser-
vice von Gady Landmaschinen seine Stärke: rasch, flexibel und dort, wo Hilfe gebraucht wird. Ein 
Anruf zwischen 7 und 22 Uhr reicht – und die rollende Werkstatt macht sich auf den Weg. Mit mo-
dernster Technik und langjähriger Erfahrung lösen die Serviceteams jedes Problem mit der Sorgfalt, 

als wäre es das eigene. Denn wer täglich Höchstleistungen erbringt, verdient Unterstützung, auf die jederzeit 
Verlass ist. Guter Service spart nicht nur Zeit – er schenkt Sicherheit!

LANDMASCHINEN-SERVICEBUS: DIE MOBILE 
SERVICE-HOTLINE VON 7–22 UHR  ✆ 0699 16 00 41 99

Servicebus: Sofort zur Stelle

SE
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Tipp 1: 	Vorbeugen statt ausbremsen 
		  Vor dem ersten Einsatz lohnt sich der gründliche Maschinen-

check. Was heute rasch behoben wird, erspart während der 
Ernte wertvolle Zeit und ungeplante Stillstände.

Tipp 2:	 Gut vorbereitet ist halb geerntet
		  Betriebsstoffe, Schmiermittel und Verschleißteile rechtzeitig 

kontrollieren und bevorraten. Eine gute Vorbereitung spart 
Wege, Zeit und im Ernstfall jede Menge Nerven.

Tipp 3: 	Früh fragen, schneller ernten 	
		  Bei Fragen oder ersten Auffälligkeiten nicht zögern. Je früher 

reagiert wird, desto schneller läuft die Maschine wieder – und 
die Ernte bleibt im Takt.

DER GUTE RAT VON MICHAEL BINDER:

Gute Vorbereitung
ist die halbe Ernte

ER
NT
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Michael Binder, 
Gady Landmaschinen

So geht es auf 
schnellstem Weg 
zu Erntetipps mit 
Michael Binder. 
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EPAMEDIA
Ihr Partner für Außenwerbung in der Steiermark

Ihr Ansprechpartner vor Ort

Mit Filipp Rothe steht Ihnen ein 
erfahrener regionaler Experte 
zur Seite. Der Steirer kennt den 
Markt genau und begleitet Sie 
von der ersten Planung bis zur 
erfolgreichen Umsetzung Ihrer 
Werbemaßnahmen – individuell, 
persönlich und zielgerichtet.

Starten Sie jetzt Ihre Kampagne!

+43 664 882 57 680 

filipp.rothe@epamedia.at

www.epamedia.at

Mit über 1.500 Werbeflächen in der Steiermark – von klassischen 

Plakaten bis zu modernen Digitalflächen – bringen wir Ihre 

Botschaft genau dorthin, wo sie gesehen wird.

Durch unsere sorgfältige Planung erreicht Ihre Werbung die 

richtige Zielgruppe und erzielt maximale Reichweite.

  Regionalität
Ihre Botschaft genau dort, wo Ihre Zielgruppe lebt.

  Vielfalt der Formate
Flexibel, auffällig und passend zu jedem Kampagnenziel.

  Alles aus einer Hand
Wir übernehmen die Planung, den Druck und die Montage.

  Effizienz
Hohe Reichweite bei geringem Budgeteinsatz.

  Starke Präsenz
Außenwerbung wirkt dauerhaft und nachhaltig – 24 Stunden 

& 7 Tage/Woche und kann nicht „weggeklickt“ werden.

Steirische Herbstaktion
Sichern Sie sich im Oktober 50 % Rabatt auf Ihre Plakatkampagne 

oder profitieren Sie von der doppelten Laufzeit.
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Die I AM HOTELS stehen für Aufenthalte, die mehr ermöglichen. 
Nicht nur komfortabel übernachten, sondern den  idealen Ausgangspunkt 

für Business, Regeneration, Genuss und besondere Erlebnisse finden.

Mehr als eine Übernachtung

Erleben Sie moderne Regeneration mit 
Kryo-Kältekammer und HBOT-Sauerstoff-
therapie im I AM HOTELS Graz-Seiersberg 
mit 25 % Preisvorteil.

❚	 QR-Code scannen
❚	 Termin sichern
❚	 Vorteilscode 
	 »GADY25« eingebenChristian Url, Geschäftsführer I AM HOTELS

S eit Christian Url die Verantwortung 
für die Standorte Graz-Seiersberg 
und Leoben übernommen hat, wird 
dieses Markenversprechen konse-

quent weiterentwickelt. Viele Leserinnen 
und Leser kennen ihn noch aus seiner Zeit 
als Standortleiter bei Gady BMW Graz-Lie-
benau. Heute bringt er seine Erfahrung in 
die Weiterentwicklung der I AM HOTELS ein 
– mit einem klaren Ziel: Hotels zu schaffen, 
die ihren Gästen echten Mehrwert bieten. 

Im I AM HOTELS Graz-Seiersberg wird die-
ser Anspruch sichtbar. Die neue Vital Lounge 
erweitert das klassische Hotelangebot um 
moderne Regeneration – mit einer Kryo-

Kältekammer bis –110 °C und einer HBOT-
Sauerstofftherapie. Ergänzt wird das Ange-
bot durch eine exklusive Suite mit privater 
Sauna und Whirlpool, eine über 200 Jahre 
alte Original-Almhütte als Eventlocation 
sowie die Partnerschaft mit der GenussCard 
mit über 280 Freizeit-, Kultur- und Genuss-
angeboten in Graz und der Steiermark.

Auch das I AM HOTELS Bed & Breakfast 
Leoben folgt dieser Philosophie. Als Ös-
terreichs größtes Bed & Breakfast mit 222 
Zimmern und Apartments ist es der ideale 
Ausgangspunkt für Business, Durchreisen 
sowie Erlebnisse in der Erzbergregion – 
vom Grünen See bis zum Red Bull Ring.

❚	 60 komfortable Zimmer 
❚	 exklusive Suite mit privater Sauna 
	 und Whirlpool 
❚	 reichhaltiges Schmankerl-Frühstück
❚	 Vital Lounge mit Kryo-Kältekammer 
	 (–110 °C) & HBOT-Sauerstofftherapie 
❚	 Original-Almhütte für Hochzeiten, 
	 Feiern & Seminare 
❚	 eigenes Parkhaus & E-Ladestationen 

I AM HOTELS Graz-Seiersberg
Erzherzog-Johann-Str. 84, 8054 Seiersberg
T: +43 (0) 316 281020, M: graz@iamhotels.at

EXKLUSIV FÜR LESERINNEN &
LESER DES GADY-MAGAZINS

-25 % Preisvorteil genießen

Ein gutes Hotel steht nicht im Mittelpunkt 
eines Aufenthalts. Es schafft die Grundlage 

dafür, dass daraus mehr wird.
Christian Url

I AM HOTELS LeobenHBOT-Sauerstoffkammer, GrazI AM HOTELS Graz

I AM HOTELS Bed & Breakfast Leoben 
Kreuzfeldweg 3, 8700 Leoben
T: +43 (0) 3842 93011, M: leoben@iamhotels.at

❚	 222 Zimmer & Apartments 
❚	 reichhaltiges Frühstück 
❚	 eigenes Parkhaus & E-Ladestationen 
❚	 ideale Lage für Business & Durchreisen 
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M it 90 Jahren darf man Falten zeigen – 
oder sie einfach geschickt wegpolieren. 
Die Gady Family entschied sich für Va-
riante zwei und spendierte ihrem treuen 
Maskottchen Gady ein Facelift. Ganz 

nach BMW-Manier rollt der alte Bekannte nun mit 
schärferer Mimik, sportlicherem Auftritt und sicht-
bar mehr Dynamik ins Jubiläumsjahr. 

Er wirkt erwachsener, agiler und ein wenig so, als 
hätte er heimlich ein Rennstreckentraining ab-
solviert. Doch unter der frisch polierten Karosserie 
schlägt unverändert das Herz jenes sympathischen 
Begleiters, der seit Jahren für Mobilität mit Hand-
schlagqualität steht.

Zum Geburtstag blieb es allerdings nicht bei kos-
metischen Maßnahmen. Gady bekam Verstärkung 
– und das gleich doppelt. Franzi und Hanni erwei-
tern die Maskottchenfamilie und bringen frischen 
Schwung ins Unternehmen. Beide erinnern mit 
ihrem Charme an die legendäre BMW Isetta und 
tragen Namen, die tief in der Geschichte der Fami-
lie Gady verwurzelt sind. Franzi steht für Gründer 
Franz Gady und dessen Sohn Franz – für Unterneh-
mergeist, Handschlagqualität und Leidenschaft für 

Mobilität. Hanni wiederum erinnert an Johanna, die 
Frau des Firmengründers, und verkörpert Herzlich-
keit, Zusammenhalt und familiäre Wärme.

Gemeinsam bilden die drei ein Trio, das Vergangen-
heit und Zukunft mit einem Augenzwinkern verbin-
det. Gady gibt den erfahrenen Routinier, Franzi den 
neugierigen Entdecker und Hanni den fröhlichen 
Wirbelwind mit Herz. So wird aus einer Maskott-
chenfigur eine ganze Familie – passend zu einem 
Unternehmen, das seit neun Jahrzehnten beweist, 
dass Fortschritt am besten gelingt, wenn Herkunft, 
Humor und Menschlichkeit stets mitfahren.

Dass die drei nicht bloß dekorativ herumstehen, 
zeigt das Merchandising. Auch die jüngste Genera-
tion fährt mit. Im Malbuch begleiten Gady, Franzi 
und Hanni Kinder durch Automobile, Landtechnik, 
Motorräder und Werkstätten. Jede Seite wird zur 
Entdeckungsreise. So verbindet das Jubiläumspro-
gramm Vergangenheit und Zukunft mit Augenzwin-
kern: Routinier Gady, Entdecker Franzi und Wirbel-
wind Hanni erzählen, was Familie bedeuten kann. 
Das schönste Geschenk zum 90er lässt sich viel-
leicht nicht einpacken: Identität, Zusammenhalt 
und die Freude am gemeinsamen Weiterfahren.

Zum 90. Geburtstag wird aus einem vertrauten Gesicht ein munteres Trio: Gady startet frisch gestylt in die nächste 
Kurve – und bekommt mit Franzi und Hanni zwei charmante Freunde an die Seite. Gemeinsam bringen sie Geschichte, 
Familiengefühl und jede Menge Fahrspaß sympathisch ins Rollen – mit Herz.

Familienzuwachs auf vier Rädern
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I ch möchte dem Gady-Team aus Oberpul-
lendorf ein riesengroßes Lob aussprechen. 
Nachdem mir jemand in meinen parkenden 
Mini gefahren ist, wurde wahnsinnig rasch 

ein Termin gefunden und noch dazu prompt 
ein Leihauto organisiert. Es hat vom Erstkon-
takt bis zur Abholung alles super geklappt. Ich 
muss gestehen, ich war schon in vielen Auto-
häusern und Werkstätten, aber so ein freundli-
ches, bemühtes Team gibt es heutzutage leider 
nur mehr sehr selten.                                Nadja H.

V ielen Dank für Ihre ausführliche Rück-
meldung und dafür, dass Sie sich die 
Zeit genommen haben, die Ausstat-
tung meines Fahrzeugs anhand der 

Fahrgestellnummer zu prüfen. Besonders 
schätze ich es, dass Sie zusätzlich Rückspra-
che mit Ihrem Kollegen aus dem Teilelager 
gehalten haben. Nach Ihrer Auskunft weiß ich, 
woran ich bin und werde meine zukünftigen 
Service- und Wartungsarbeiten gerne bei 
Gady BMW durchführen lassen.        Martin W.

I ch möchte mich für die ausgezeich-
nete Abwicklung des Services unse-
res BMW X3 in Lieboch bedanken. 
Sowohl Service, Reparatur als auch 

die Pickerl-Überprüfung wurden zu 
unserer vollsten Zufriedenheit durch-
geführt. Besonderer Dank gilt Herrn 
Persch für seine top Beratung und sein 
hohes Engagement. Wir kommen gerne 
wieder und nehmen auch den Weg von 
Hartberg auf uns. 	     Michael S.

Helfer in der Not In guten Händen Bestens betreut

KUNDEN ÜBER GADY

Gady BMW Standort in Oberpullendorf Gady BMW Standort in Eisenstadt Der Gady BMW Standort in Lieboch

W enn die WKO Steiermark 
ihre »Stars of Styria« aus-
zeichnet, geht es nicht um 
den roten Teppich, sondern 

um Können: Geehrt werden Lehrabsol-
venten mit ausgezeichnetem Prüfungs-
erfolg – und jene Betriebe, die sie aus-
bilden. Seit 2007 rückte die Initiative 
bereits unzählige steirische Spitzen-
kräfte ins Rampenlicht. Jüngst glänzten 
auch zwei Nachwuchsfachkräfte der 
Gady Family: Gabriel Moskovic schloss 
seine Lehre im Kfz-Handel mit Aus-
zeichnung ab, Leon Huber überzeugte 
in Kfz-Technik. Bei der Ehrung im AMS-
Hauptsitz in Unterpremstätten erhielten 
beide ihren »Star« – als Anerkennung für 
Fachwissen, Einsatz und Konsequenz.

Für Gady ist der doppelte Erfolg zu-
gleich Bestätigung einer Ausbildung, 
die weit über den Werkstatt- oder Ver-
kaufsalltag hinausgeht: Lehrwerkstatt, 
laufende Feedbackgespräche und eige-
ne »Lehrlingspowerdays« gehören zum 
Programm. »Gabriel und Leon zeigen, 

was möglich ist, wenn Talent, Fleiß und 
eine gute Ausbildung zusammenkom-
men. Auf diese Leistung können beide 
sehr stolz sein«, sagt Standortleiter 
Christoph Kuhnert. So wird aus Nach-
wuchs Zukunft – und aus zwei Lehrab-
schlüssen ein starkes Signal.

GUTE MITARBEITERAUSBILDUNG – ERFOLGREICHE LEHRLINGE

Zwei neue Stars für die Lehre

Zwei Sterne 
prangen 2026 

am Gady-Nach- 
wuchskräfte-Fir-
mament: Gabriel 

Moskovic und  
Leon Huber  mit  

Standortleiter 
Christoph 

Kuhnert. 
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Erst schnuppern – 
dann durchstarten

Vor deinem Lehrbeginn als Kraftfahrzeugtechnike-
rin bei der Gady  Family  hast du Schnuppertage ab-
solviert. Kannst du dich noch daran erinnern? 

Gina-Mayleen Di Meo: Ja, natürlich. Vor meiner 
Entscheidung habe ich zunächst als Kindergar-
tenpädagogin und als Schweißerin geschnuppert. 
Schließlich wurde ich auf eine offene Lehrstelle 
als Kraftfahrzeugtechnikerin bei der Gady Family 
aufmerksam. Während der Schnuppertage konnte 
ich einen guten Einblick in den Arbeitsalltag einer 
Kfz-Werkstätte gewinnen. Ich durfte den Fach-
kräften über die Schulter schauen und auch selbst 
erste praktische Handgriffe ausprobieren. Beson-
ders beeindruckt hat mich das Team: Alle waren 
sehr hilfsbereit, haben sich Zeit für meine Fragen 
genommen und mich von Anfang an herzlich auf-
genommen. Ich habe mich sofort wohlgefühlt und 
schnell gemerkt, dass genau das der Beruf ist, den 
ich erlernen möchte.

Was gefällt dir besonders an deiner Lehre bei 
Gady?
 
Gina-Mayleen Di Meo: Ich interessiere mich sehr 
für Technik und lerne jeden Tag neue Arbeitsab-

läufe kennen. Viele Aufgaben kann ich mittler-
weile bereits selbstständig durchführen. Darauf 
bin ich sehr stolz. Wenn ich einmal Fragen habe, 
unterstützen mich meine Kollegen in der Werkstatt 
jederzeit. Der Zusammenhalt im Team ist einfach 
super, und genau das macht mir an meiner Lehre 
besonders viel Freude.
 
Hast du schon ein Ziel für die Zukunft?
 
Gina-Mayleen Di Meo: Mein Ziel ist es, nach der 
Lehrabschlussprüfung die Meisterprüfung zu ab-
solvieren. Außerdem möchte ich die Lehre mit 
Matura abschließen und mich fachlich laufend 
weiterentwickeln, mein Wissen erweitern, um eine 
kompetente Facharbeiterin zu werden. Bei der 
Gady Family gibt es dafür viele Möglichkeiten, die 
ich gerne nutzen möchte.
 
Welche Tipps kannst du Jugendlichen für ihre 
Schnupperlehre geben?
 
Gina-Mayleen Di Meo:  Je interessierter und mo-
tivierter sie im Betrieb sind, desto besser ist der 
erste Eindruck, den man als Schnupperer beim 
Lehrbetrieb hinterlässt.

K arriere beginnt dort, wo Talente gefördert werden. Die Gady Family investiert 
mit modernen Ausbildungswegen, erfahrenen Ausbildern und echter Praxis 
gezielt in die Fachkräfte von morgen. Wie dieser Weg aussieht, erzählt die 
angehende Kraftfahrzeugtechnikerin Gina-Mayleen Di Meo, die ihre Lehre am 
Standort Lebring absolviert.

LEHRE BEI GADY

Der Zusammenhalt im Team ist einfach super. 
Genau das macht mir an meiner Lehre 

besonders viel Feude.
Gina-Mayleen Di Meo, Lehrling Kraftfahrzeugtechnik



GADYPARTNER IN 2026|02 SEITE 29

Welche Eigenschaften sind wichtig, 
wenn Jugendliche sich für eine Lehre 
entscheiden?

Theresia Steiner: Interesse und Begeis-
terungsfähigkeit. Die jungen Menschen, 
die bei uns eine Ausbildung beginnen, 
sollen engagiert und mit Leidenschaft 
bei der Sache sein.

Für welche Berufsbilder bietet die Gady 
Family Schnuppern an?

Theresia Steiner: Der Lehrbetrieb 
Gady Family bietet sieben technische 
und kaufmännische Ausbildungen an, 
die interessant und zukunftsorientiert 
sind. Jugendliche können bei uns Kraft-
fahrzeugtechnik, Bau- und Landma-
schinentechnik, Karosseriebautechnik, 
Kraftfahrzeugtechnik für Motorrad, Ein-
zelhandel mit Schwerpunkt Automobile 
und Ersatzteile, Informationstechno-
logie sowie den Beruf Bürokaufmann/ 
Bürokauffrau erlernen.
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Der Weg zur 
erfolgreichen
Lehre

Mag. Theresia Steiner, Leitung Personalwesen

So sieht der Arbeitsalltag 
von Gina-Mayleen bei 

der Gady Family aus. 

Vereinbare einen 
Schnuppertermin unter  
karriere.gady.at/
schnuppern
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90 Jahre – viele
Geschichten

GADY FAMILY JUBILÄUM

N eun Jahrzehnte lassen sich in Zahlen erzählen. In 
verkauften Autos und Traktoren, eröffneten Stand-
orten, Arbeitsplätzen oder Meilensteinen. Span-
nender aber sind die Menschen dahinter. Wegge-
fährten, Geschäftspartner und Freunde haben die 

Gady Family begleitet, mit ihr gearbeitet, Erfolge gefeiert 
und Veränderungen erlebt. Zum 90. Geburtstag überlassen 
wir deshalb ihnen das Wort: Was verbindet sie mit Gady? 
Welche Begegnungen sind geblieben? Was macht die Unter-
nehmensfamilie besonders – und was wünschen sie ihr für 
die nächsten Jahrzehnte? Ihre Antworten ergeben kein klas-
sisches Firmenporträt, sondern ein vielstimmiges Geburts-
tagsständchen: persönlich, überraschend und manchmal mit 
einem Augenzwinkern. Denn wer 90 Jahre jung wird, darf 
zurückblicken. Vor allem aber darf man sich auf das freuen, 
was noch kommt.

Neun Jahrzehnte Gady erzählen 
von Menschen mit Weitblick, 
von Vertrauen, das über 

Generationen gewachsen ist, und 
von dem Mut, Chancen zu ergrei-
fen. Die Zukunft gehört jenen, die 
Neues wagen, ohne ihre Herkunft 
zu vergessen. Genau das wünsche 
ich der Gady Family auch für die 
nächsten 90 Jahre: den Blick nach 
vorne, ein starkes Miteinander und 
die Freude, gemeinsam Geschichte 
weiterzuschreiben.

GD Mag. Klaus Scheitegel, 
Grazer Wechselseitige 
Versicherung AG

Was unterscheidet Gady von anderen Firmen, warum 
braucht die Steiermark solche Unternehmen und wel-
che Rolle wird Gady in den nächsten Jahrzehnten für 
die Region spielen? 

Erfolg über viele Jahrzehnte entsteht nicht zufällig. Es 
sind die Leidenschaft, die Werte und die Menschen 
dahinter, die den Unterschied machen. Diese Faktoren 

werden bei Gady gelebt und machen den Unterschied! 
Solche Unternehmen sind das Rückgrat der Steiermark 
und stehen für Beständigkeit, Verantwortung und nach-
haltiges Wachstum. Auch in Zukunft wird Gady Menschen 
Perspektiven bieten, Innovationen fördern und damit 
wesentlich dazu beitragen, dass die Region attraktiv, 
wettbewerbsfähig und lebenswert bleibt

Dir. Gunnar Hausner, CNH Industrial Österreich GmbH

A ls Wetterpauli wünsche ich der Firma Gady alles 
Gute für die Zukunft – und allen Mitarbeitern viel 
Sonnenschein für die kommenden 90 Jahre.

Paul Prattes alias »Wetterpauli«, 
ORF Steiermark
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Wenn Gady ein Auto wäre 
– welches Modell wäre es 
und warum, wenn Gady eine 
Straße wäre – wohin würde 
sie führen? 

Für mich wäre Gady ein 
BMW X1 – zuverlässig, die 
passende Größe, an-

erkannt und beliebt. 
Und wäre Gady eine Straße, 
dann würde sie parallel zur 
Fresenius-Fahrbahn verlaufen, 
in partnerschaftlicher guter 
Zusammenarbeit.

Dir. Rudolf Bonstingl, 
Fresenius Kabi Austria GmbH

Was unterscheidet Gady von anderen 
Unternehmen und was wünschen Sie  
der Gady Family für die nächsten 90 
Jahre? 

D ie starke Bindung zur Region, ihren 
Menschen und Traditionen ist bei 
Gady an allen Stellen spürbar: 

vom Empfang der Kunden bis hin zur 
Unternehmensführung. Für die nächs-
ten 90 Jahre wünsche ich der Gady 
Family weiterhin viel unternehmeri-
schen Mut, Erfolg und insbesondere 
auch zukünftig große Wertschätzung zu 
den eigenen Wurzeln.

Mag. Simon Koiner-Graupp, 
GF Volkskultur Steiermark GmbH

Partnerschaft auf Augenhöhe mit Handschlagqualität

Seit mehr als 30 Jahren darf ich die Gady Family als Verantwortlicher der Firma CASTROL 
Österreich Lubricants begleiten. Dass unsere Verbundenheit weit über eine geschäftliche 
Partnerschaft hinausgeht, zeigt ein Blick in die Vergangenheit: Die freundschaftlichen 

Beziehungen unserer Familien reichen bis in die frühen 1960er-Jahre zurück. Es erfüllt mich 
mit großem Stolz, den Weg, den unsere Väter auf der Grundlage von gegenseitigem Respekt, 
Vertrauen und Verlässlichkeit begonnen haben, heute gemeinsam mit Mag. Philipp Gady weiter-
gehen zu dürfen. Diese gelebte Partnerschaft ist für mich etwas Besonderes und ein schönes 
Beispiel dafür, wie nachhaltiger Erfolg entsteht – durch Menschen, die einander vertrauen und 
gemeinsame Werte leben.

Für mich kein Tag ohne Gady Family: Unter der Woche bringt mich mein BMW i4 zuverlässig zu 
meinen Terminen, am Wochenende ist mein MF 4710 ein unverzichtbarer Partner bei der Arbeit 
im Forst. So ist die Gady Family für mich beruflich wie privat ein ständiger Begleiter. Ich bin 
dankbar für die vielen gemeinsamen Jahre und freue mich darauf, diesen erfolgreichen Weg 
auch in Zukunft gemeinsam weiterzugehen.

Michael Beder, Castrol Austria
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S eit jeher ist der Gady Markt ein Ort der Begegnung. Hier 
kommen Menschen zusammen, tauschen sich aus, knüpfen 
Kontakte und beschäftigen sich mit dem, was die Region 
und ihre Zukunft bewegt. Diesem Gedanken folgen auch die 
Wirtschaftsgespräche, die heute zu den zentralen Programm-

punkten des Gady Marktes zählen. 

Beim Gady Markt Besuch wird geschaut, gehandelt – und miteinander 
geredet. Genau aus dieser Kultur der Begegnung entstand anlässlich 
des 100. Gady Marktes ein Format, das heute einen besonderen Platz 
im Marktgeschehen einnimmt: die Wirtschaftsgespräche.

Was im Jahr 2016 begann, entwickelte sich über die Jahre zu einer 
hochkarätig besetzten Gesprächsrunde. Persönlichkeiten aus Wirt-
schaft und Politik, Branchenführer und Experten treffen aufeinander, 
um über Fragen zu sprechen, die Unternehmen, Regionen und die Ge-
sellschaft bewegen.

Die Themen wechseln, der Anspruch bleibt: unterschiedliche Stand-
punkte zusammenzubringen, Entwicklungen einzuordnen und neue 
Perspektiven zu eröffnen. Es geht um wirtschaftliche Herausforderun-
gen ebenso wie um Innovation, Unternehmertum, Verantwortung und 
die Chancen einer starken Region. Dabei lebt das Wirtschaftsgespräch 
vor allem von seinen Gästen und vom offenen Austausch. Gerade die 
unterschiedlichen Erfahrungen und Blickwinkel machen die Diskussio-
nen spannend – und manchmal auch überraschend. 

Traditionell findet das Wirtschaftsgespräch am Samstagvormittag statt 
und bildet den offiziellen Auftakt zum Gady Markt. Es zeigt eine Seite 
des Marktes, die über Ausstellung, Unterhaltung und Kulinarik hinaus-
geht: den Gady Markt als Treffpunkt für Austausch und neue Gedanken. 

Wer wissen möchte, was Wirtschaft und Gesellschaft bewegt, 
sollte am Marktsamstag also eines mitbringen: ein wenig Zeit zum 
Zuhören.

Wenn Wirtschaft
ins Gespräch kommt

Wechselnde Themen und Gesprächspartner, bleibende, hohe Attraktivität: Die Wirtschaftsgespräche avancierten längst zum Fixpunkt am Gady Markt

    
   

 IM
 G

ES
PRÄCH AM GADY MARKT

Wirtschaftsgespräch am 117. Gady Markt in Lebring – 
am 12. September 2026 um 10 Uhr:
Thema: »Generation Verantwortung – Warum langfristiges 
Denken wieder zum Wettbewerbsvorteil wird.«
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zur gelebten Tradition
Vom Rekordversuch

W er glaubt, Traktoren seien bloß Arbeits-    
geräte, war noch nie beim Gady Markt in 
Lebring. Einmal im Jahr verwandelt sich das 
Gelände in das wohl größte Freiluftmuseum 
steirischer Landtechnik – allerdings eines, 

in dem die Exponate nicht hinter Absperrbändern stehen, 
sondern knattern und mit glänzenden Augen vorgeführt 
werden. Über 350 Traktorbesitzer rollen alljährlich zum 
legendären »I bin dabei«-Traktortreffen an und präsentie-
ren ihre liebevoll restaurierten Schätze – vom ehrwürdigen 
Oldtimer bis zum hochmodernen Kraftpaket.

Alte Helden, grosse Auftritte
Begonnen hat alles 2001 mit einem ebenso einfachen wie 
genialen Gedanken: Wer einen Traktor besitzt, soll ihn 
nicht nur fahren, sondern auch herzeigen dürfen. Damals 
wagte man sogar einen Weltrekordversuch – und traf da-
mit den Nerv einer ganzen Region. Seither gilt: Polierter 
Lack ist Ehrensache, jeder Kratzer erzählt eine Geschichte, 
und über den Klang eines Motors lässt sich stundenlang 
philosophieren. Das Gruppenfoto um Punkt zwölf gehört 
längst ebenso zum Markt wie die Traktorsegnung oder das 
Überraschungspaket samt »I bin dabei«-T-Shirt. Gewon-
nen wird dabei eigentlich aber etwas viel Wertvolleres: 
Anerkennung unter Gleichgesinnten. Denn hier misst sich 
niemand in PS, sondern in Leidenschaft. 

Das Traktortreffen am Gady Markt feiert heuer Jubiläum

25 JAHRE »I BIN DABEI«TRAKTORTREFFEN
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Dass wir als Gady Family heuer 
unser 90-jähriges Firmenjubilä-
um feiern dürfen, erfüllt mich mit 
Freude und Stolz, unterstreicht 
es doch, welche Bedeutung unser 

Familienunternehmen für die Region hat. 

Über neun Jahrzehnte hinweg, in der 
dritten Generation dürfen wir nicht nur 
wirtschaftliche Stärke beweisen, sondern 
auch Verantwortung für die Menschen 
übernehmen. Der Markt ist Ausdruck 
unserer gelebten Unternehmenskultur: 
Er verbindet Generationen, schafft Be-
gegnungen und stärkt den Zusammenhalt 
weit über die Region hinaus. 

Über viele Jahrzehnte durfte ich auch 
unsere beliebten Marktwettbewerbe 
gestalten und begleiten. Sie boten Ge-
legenheit, das Können, den Fleiß und 
die Kreativität der Menschen sichtbar zu 
machen – sei es mit Obst, Gemüse und 
Feldfrüchten aus eigener Produktion, 
mit handwerklichen Arbeiten, Selbstge-
machtem oder unterhaltsamen Schätz-
spielen für die ganze Familie.

Einen besonderen Stellenwert hatten 
dabei die Landwirtschaftlichen Fach-
schulen der Steiermark. Mit ihren vielen 
Schwerpunkten – von Wein- und Obstbau 
über Gemüseproduktion bis hin zu Vieh- 
und Forstwirtschaft – gestalteten sie 
über viele Jahre das Rahmenprogramm 
des Marktes maßgeblich mit. Sie präsen-
tierten nicht nur die hohe Qualität ihrer 
Ausbildung, sondern vermittelten auch 
Werte wie Nachhaltigkeit, Verantwor-
tungsbewusstsein, Innovationskraft und 
die Liebe zur Landwirtschaft. 

Gerade in einer Zeit, in der das Verständ-
nis für die Herkunft unserer Lebensmit-
tel immer wichtiger wird, leisten die 
landwirtschaftlichen Fachschulen einen 
unschätzbaren Beitrag für unsere Ge-
sellschaft. Sie bilden junge Menschen 
aus, die unsere Versorgung sichern, un-
sere Kulturlandschaft pflegen und mit 
Wissen, Können und Engagement die 
Zukunft des ländlichen Raumes gestal-
ten. Der Gady Markt bot diesen Schulen 
eine wertvolle Bühne, auf der sie ihre 

Mit Stolz und Recht gilt der Markt in Lebring seit Jahrzehnten als echtes Volksfest. Eine Verbindung von 
Tradition und Innovation, bis heute Treffpunkt für Menschen aus Stadt und Land. 

 VON INGRID GADY

Das allerschönste Volksfest
60 JAHRE GADY MARKT 

Der Marktwettbewerb diente stets 
als Publikumsmagnet. Besitzt Legendenstatus: der Schweinderlzug.Oftmaliger Partner: die LSF Grottenhof
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Leistungen einer breiten Öffentlichkeit prä-
sentieren konnten. Gleichzeitig entstand 
ein lebendiger Dialog zwischen Stadt und 
Land, der gegenseitiges Verständnis, Wert-
schätzung und Zusammenhalt förderte – 
Werte, die heute wichtiger sind denn je.

Meine persönlichen Lieblings-Marktwettbe-
werbe waren immer jene, bei denen unsere 
Besucher selbst ihr Können, ihre Ideen und 
ihr handwerkliches Geschick unter Beweis 
stellen konnten. Sie zeigten eindrucksvoll, 
wie viel Kreativität und Talent in unserer    
Region steckt.

Mit großer Dankbarkeit erlebe ich jedes Jahr 
die Gottesdienste am Marktsonntag. Sie ge-
ben uns die Möglichkeit, Werte wie Gottver-
trauen, Tradition, soziales Engagement und 
Dankbarkeit zu leben – Werte, die seit jeher 
ein fester Bestandteil der Unternehmenskul-
tur von Gady sind. Besonders in Erinnerung 
geblieben sind mir die Benefiz-Suppenessen 
der Katholischen Frauenbewegung: Gemein-
sam Suppe essen und damit Menschen in 
Not unterstützen – einmal sogar gemein-
sam mit dem Bischof der Diözese Graz-Se-
ckau – war ein sichtbares Zeichen gelebter 
Solidarität.

Stets Bestandteil des Festes: der Gottesdienst

Bis heute ist eines meiner emotionalen Fix-
punkte am Markt der legendären »Schwein-
derlzug« im Vergnügungspark. Schon meine 
eigenen Kinder drehten dort, liebevoll be-
gleitet von meiner Mutter, unzählige Run-
den. Heute darf ich meinen Enkelkindern 
voller Freude zuwinken, wenn sie Runde für 
Runde an mir vorbeifahren. Solche Momente 
machen deutlich, was der Gady Markt seit 
Generationen ist: ein Ort der Begegnung, der 
Freude und der gemeinsamen Erinnerungen, 
mehr als eine Ausstellung oder ein Volks-
fest. Er ist ein Stück steirischer Identität, eine 
Brücke zwischen Landwirtschaft, Wirtschaft 
und Gesellschaft und ein lebendiges Symbol 
dafür, wie Tradition, Innovation und Gemein-
schaft erfolgreich miteinander verbunden 
werden können.

Ich freue mich auf ein Wiedersehen 
am 117. Markt in Lebring,

Ihre 

Beim Gady Markt wurde auch aufgekocht
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117. Gady Markt
Persönliche Einladung aller Gady Family Kund:innen

in Lebring am 12. und 13. September 

www.gadymarkt.at

LIVE-Übertragung! 
Sonntag, 11–12 Uhr 

RADIO STEIERMARK

FRÜHSCHOPPEN
Alle Infos 
unter 
der neuen 
Gady Markt 
Website:

Samstag, 9-13 Uhr: I bin dabei Traktortreffen

Das Steirische Volksfest

Das I bin dabei
Traktortreffen wird
moderiert von
„ORF Wetterpauli“
Paul Prattes.

Um 8:30 Uhr Heilige Messe mit
Schultaschensegnung & anschl.
Schultütenvergabe an 90
Schulanfänger:innen

Partner 1:2 Seite U4_172x72 mm_2025_michi.indd   1Partner 1:2 Seite U4_172x72 mm_2025_michi.indd   1 22.07.26   07:4222.07.26   07:42

AKTUELLES

M it einem großen Fest feierte 
die Gady Family ihr 90-jähriges 
Bestehen und spannte dabei 
gekonnt den Bogen zwischen 

Tradition und Zukunft. Nach dem histori-
schen Rückblick durch Ingrid und Nadina 
Gady, literarisch begleitet von Winfried 
Franz Ganster, wurde bei regionalen Köst-
lichkeiten, Livemusik von Michael Russ und 
Gregor Glanz, und einem bunten Familien-
programm bis in den Abend gefeiert. Zau-
bershow, Fotobox und Spielstationen sorg-
ten für Begeisterung. Ein Fest, das bewies: 
90 Jahre sind erst der Anfang.

Ein Familienfest,
das bewegt

Z um zweiten Mal in Folge sicherte sich 
die Gady Family den BMW Service-
mobil Cup und bestätigte damit ihre 
Spitzenposition im österreichweiten 

Wettbewerb. Mit 10.160 Einsatzkilometern 
– das entspricht der Strecke von Wien bis 
Los Angeles – sowie einer Erfüllungsquo-
te von 100 Prozent, setzte das Team neue 
Maßstäbe. An sieben Tagen pro Woche sor-
gen die Servicemobilfahrer von 7 bis 22 Uhr 
für schnelle Hilfe direkt beim Kunden. BMW 
Austria würdigte die außergewöhnliche Ein-
satzbereitschaft und den starken Teamgeist 
mit dem erneuten Gesamtsieg.

Doppelsieg für
Servicemobil-Team

K ilometer, Höhenmeter, Podestplät-
ze: Das Gady BMW Racing Team ist 
2026 kräftig in die Pedale getreten. 
Bernhard Weber bezwang beim    

Super Giro Dolomiti 200 Kilometer und 
mehr als 5.000 Höhenmeter in 7:11 Stun-
den, Harald Schuster fuhr bei der Salzkam-
mergut Trophy aufs Stockerl seiner Alters-
klasse. Auch Andreas Strasser jubelte am 
Mondsee über einen Podestplatz. Daniela 
Kittinger wurde beim 6h-Marathon in Gries-
kirchen Gesamtsechste. Dazu kamen starke 
Auftritte des gesamten Teams – Radler mit 
echtem Biss!

Hohes Tempo
mit viel Erfolg


