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DIE ZEITUNG DER PARTNER:INNEN DER GADY FAMILY

Mobilität über Generationen
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M it dieser Ausgabe unserer 
Partnerzeitung geben wir Ih-
nen Einblick in die lebendige 
Entwicklung der Gady Fami-
ly. Neue Projekte, moderne 

Standorte, starke Marken und engagierte 
Menschen prägen unseren Weg. Die Gady 
Family bewegt – im wahrsten Sinne des 
Wortes. Unverändert bleibt unser Anspruch: 
mit klarer Wertehaltung, Qualität und per-
sönlicher Nähe, um für Sie da zu sein.

In Zeiten des Wandels zeigt sich, worauf 
es wirklich ankommt: Vertrauen, gute Be-
ziehungen und ein Miteinander, das über 
kurzfristige Entwicklungen hinaus Bestand 
hat. Erfolgreiche Partnerschaften wachsen 
über Jahre – durch offene Kommunikation, 
Seriosität und gemeinsamen Willen, um 
auch schwierige Phasen gut zu meistern.

Als Unternehmer bin ich stolz auf unsere 
Traditionen und Werte, blicke aber immer 
motiviert und positiv in die Zukunft. Deshalb 
investieren wir gemeinsam mit Vertrags-
partnern in allen Sparten und Regionen – 
Steiermark, Burgenland, Niederösterreich 
– und wollen mit Ihnen als Kundinnen und 
Kunden weiter wachsen. Besonders stolz 
bin ich darauf, das Familienunternehmen in 
dritter Generation zu führen und weiter ent-
wickeln zu dürfen. Die Werte meiner Eltern 
Franz und Ingrid bilden mein starkes Fun-
dament und verlässlichen Halt.

Besonders wichtig ist uns der Mensch hin-
ter jedem Erfolg: Mitarbeiterinnen und Mit-

arbeiter, Partnerinnen und Partner, Men-
schen aus der Region. Dieses Vertrauen ist 
keine Selbstverständlichkeit – dafür sagen 
wir Danke.

Die Gady Family vereint Bodenständigkeit, 
Verantwortung und unternehmerischen 
Mut. Dieses Zusammenspiel aus Tradition 
und Zukunftsorientierung erlebt seinen Hö-
hepunkt beim 117. Gady Markt in Lebring 
– dem steirischen Volksfest. Hier feiern wir 
unsere 90 Jahre mit Ihnen und verbinden 
Tradition, Geselligkeit und (Land-) Wirt-
schaft. Merken Sie sich: 12. bis 13. Septem-
ber 2026 – ich freue mich auf unser Wieder-
sehen!

Ich wünsche Ihnen viel Freude beim Lesen 
und lade Sie ein, die vielfältigen Geschich-
ten und Einblicke zu entdecken.

 

Zukunft aktiv  und 
gemeinsam gestalten

Tradition leben – 

 VON PHILIPP GADY

Mag. Philipp Gady, 
Geschäftsführer und Eigentümer
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KALENDER
Termine der 
Gady Family 
zum Vormerken
23. – 25.04.2026  
Gady bei der 
Südsteiermark Classic

24.04.2026  
Neueröffnung KaroLack
Oberpullendorf

29. – 30.04.2026
Eröffnung Gady BMW Baden

22.08.2026
BMW Golf Cup

12. – 13.09.2026
117. Gady Markt in Lebring

18. – 20.09.2026
Gady beim Aufsteirern, Graz

Ende Okt. bis Anfang Nov.
Winterräder-Umstecktage

10., 12., 19. und 24.11.2026 
Traktortesttage in Fehring,
Deutsch Goritz, Lebring
und Lieboch
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Liebe Leserinnen und Leser!
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für Gady-Kunden 

90 Jahre Gady – feiern Sie mit uns 
und sichern Sie sich exklusive Ju-
biläumsangebote für ausgewähl-
te Neu- und Gebrauchtwagen des 
Gady Markenportfolios, zahlreiche 

Zubehörprodukte, Reifen und Service sowie bei 
Landmaschinen und im Oldtimershop! Stil, Per-
formance und Komfort gibt es dabei zum Vorteils-
preis. Da gibt es nur eins: Entdecken, aufrüsten 
und Fahrfreude neu erleben!

Die drei Geschäfts-
führer Werner Wal-
ter, Philipp Gady und 
Eugen Roth (v.l.n.r.) 
freuen sich: Mit den 
Investitionen 2026 
ist die  Gady Family 
für die Zukunft 
bestens aufgestellt. 

	 ANGEBOTE BMW NEUWAGEN 
	 Profitieren Sie von der 90-Jahre-Gady Prämie von bis 

zu 1.500,– Euro zusätzlich für BMW X1 und BMW X3. 

	 ANGEBOTE BMW GEBRAUCHTWAGEN
	 Noch bis 30. April 2026 stehen 90 ausgewählte Fahrzeuge 

bereit, jedes mit einem Preisvorteil von bis zu € 3.000,–.

	 ANGEBOTE TOYOTA
	 Im Rahmen unseres 90 Jahre Gady Jubiläums erhalten Sie 

bei Bestellung eines neuen Toyota RAV4 einen Bonus von 
€ 500,–.
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Die Gady Family wird 90 – und blickt nicht nur voller Stolz zurück, sondern mit Optimismus nach vorne. Zwischen Tradition, Wachs- 
tum und Investitionen entsteht ein Unternehmen, das seine Wurzeln kennt und zugleich konsequent seine Zukunft gestaltet.

Mobilität über Generationen

		

*Angebote gültig bis 31. Juli 2026

Neun Dekaden Unternehmensgeschichte bedeuten selten 
Stillstand. Seit 1936 steht die Gady Family für Traditionen, die 
nicht bewahrt, sondern weiterentwickelt werden. Oder, wie 
Gustav Mahler sagte: »Nicht die Anbetung der Asche, sondern 
die Weitergabe des Feuers«. Dieses Feuer prägt bis heute den 

Alltag – im Handwerk, Service und im Anspruch, Lösungen stetig zu 
verbessern. Es verbindet Generationen von Mitarbeitern ebenso wie 
Kunden. Vertrauen, Verlässlichkeit und ein klarer Blick für Bedürfnisse 
bilden das Fundament. Das Jubiläum ist daher weniger Rückblick als 
Standortbestimmung: Entscheidend ist, wohin man geht. 
     In den letzten Jahren ist die Gady Family über die Steiermark hi-
naus gewachsen – und mit ihr die Verantwortung. Neue Standorte, 

Marken und MitarbeiterInnen haben die Organisation verändert. Heu-
te zählt das Unternehmen zu den führenden BMW- und MINI-Partnern 
Österreichs und ist zugleich auch mit anderen Automarken sowie im 
Landmaschinenbereich aktiv. Wachstum stärkt die Innovationskraft 
und fordert klare Entscheidungen. Digitalisierung, bessere Prozesse 
und Weiterbildung sind fester Teil des Alltags. Ziel bleibt, den Nutzen 
für Kunden spürbar zu erhöhen.  Wie ernst dieser Anspruch ist, zeigen 
die aktuellen Investitionen. Mit dem Retail.Next Konzept von BMW 
werden unsere Standorte Stück für Stück modernisiert. In Baden 
wird der bisherige Betrieb modernisiert und in Graz-Liebenau stehen 
zusätzlich zahlreiche Erweiterungen an. Bis 2028 sollen alle BMW-
Standorte diesem neuen Standard entsprechen.

	 ANGEBOTE BMW UND MINI ZUBEHÖR
	 FAHRRADHECKTRÄGER PRO 3.0 FÜR 2 RÄDER: 54 kg Nutz-

last, passend für ECE-Anhängerkupplungen. Statt € 700,– jetzt 
nur € 490,–*

	 BMW Dachbox 420: Platz für bis zu 6 Paar Ski. Volumen 420 
Liter, Nutzlast bis 50 kg, Gewicht ca. 19 kg. Statt € 900,– jetzt 
nur € 690,–*

	 ANGEBOTE REIFENHOTEL
	 Die ersten 90 Reifeneinlagerungen für eine Saison sind kos-

tenlos. Als Highlight wird unter den ersten 90 Kundinnen und 
Kunden ein kompletter Reifensatz verlost.

	 ANGEBOTE OLDTIMERSHOP
	 Die Wasserpumpe für die Modelle Steyr T 80, T 84, T 180 ist 

derzeit zum Jubiläumspreis von € 90,– erhältlich.

 	 ANGEBOTE BMW MOTORRAD
	 BMW F 900 R in der exklusiven Gady-Jubiläumsedition:  Das 

coole Bike mit einer speziellen Konfiguration und exklusiver Ju-
biläumsfolierung gibt es statt um € 13.524,– um nur  € 11.990,– 
inkl. NoVA und MWSt.

	 ANGEBOTE LANDMASCHINEN
	 Farmtech Anhänger T-Line 1500 S – statt € 25.160,- zum Ju-

biläumspreis von € 22.690,– inkl. MWSt.

	 ANGEBOTE LANDMASCHINEN AFTERSALES
	 Servicebus Aktion: Wenn Sie das letzte Service bei Gady laut den 

Herstellervorgaben gemacht haben, schenkt Gady Ihnen einen 
Einsatz des Servicebusses zwischen den Serviceintervallen. 

	 ANGEBOTE KAROLACK
	 Jubiläumsaktion: Gratis-Ersatzwagen, kostenlose Außen- und 

Innenreinigung, eine Werterhaltungsgutschrift und eine Gratis-
Fahrzeugabschleppung im Umkreis von 20 km genießen Kun-
den von KaroLack Oberpullendorf noch bis 31. Juli.
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B ei der Gady Family wird derzeit nicht nur gebaut, sondern neu ge-
dacht. In Baden und Graz-Liebenau entstehen Schritt für Schritt 
Standorte, die mit dem weltweiten BMW-Konzept Retail.Next 
mehr sind als klassische Autohäuser. Neue Fassaden, das redu-
zierte BMW-Logo, moderne Pylone und klare Beschriftungen 

prägen künftig das Bild. Im Inneren werden Flächen neu geordnet, Abläufe 
gestrafft und das Kundenerlebnis in den Mittelpunkt gestellt. Den Anfang 
macht Baden: Seit November wird umgebaut – im April soll ein Standort 
eröffnen, der eher an ein Studio als an einen Verkaufsraum erinnert. Auch 
in Graz-Liebenau läuft der Umbau – inklusive größerer Werkstatt, zusätz-
lichem Pufferlager und neuen Arbeitswelten für die MitarbeiterInnen.

Aus Bierbaum wird Gady
Parallel zum baulichen Wandel vollzieht sich ein sichtbarer Schritt nach in-
nen: Aus BMW Bierbaum wird BMW Gady. Nach Monaten der Annäherung 
treten die Standorte in Baden und Eisenstadt unter dem gemeinsamen Na-
men Gady auf. Für Kunden bedeutet das mehr Klarheit: Ansprechpartner, 
Qualität und Werte bleiben – doch Marke, Auftritt und Kommunikation wer-
den gebündelt. Bis Mai 2026 sind die Umstellungen abgeschlossen – vom 
Gebäude über Fahrzeuge bis hin zu digitalen Kanälen. Sichtbar wird damit, 
was intern längst gelebt wird: ein Unternehmen – eine Handschrift.

Dieser doppelte Wandel folgt einer klaren Idee. Bis spätestens 2028 sollen 
alle BMW-Standorte modernisiert sein – technisch, gestalterisch und orga-
nisatorisch. Gleichzeitig sorgt der einheitliche Auftritt dafür, dass Kunden 
sich schneller orientieren und Angebote leichter finden. Website, Social 
Media und Standorte greifen ineinander. Was entsteht, ist kein Update, 
sondern ein Systemwechsel: hin zu einem Handel, der klarer kommuniziert, 
digitaler funktioniert und näher an den Bedürfnissen der Kunden bleibt.

JUBILÄUMSJAHR 
Investitionen  
in die Zukunft
Wer heute ein Auto kauft, betritt längst mehr als nur 
ein Autohaus. Die Gady Family nutzt diesen Wandel – 
und gestaltet ihn aktiv. Mit neuen Standorten, klarer 
Marke und digitalem Anspruch entsteht ein Auftritt, der 
Beratung, Erlebnis und Orientierung für Kunden 
neu zusammendenkt.

Jeder Schritt, 
vom ersten Kon-
takt bis zur Fahr-
zeugübergabe, ist 
in den neu gestal-
teten Standorten 
darauf ausgelegt, 
unseren Kunden 
ein erstklassiges 

Erlebnis zu bieten.
Philipp Gady 

Geschäftsführer 
und Eigentümer

 Ein Unternehmen –  eine Handschrift: 
                     Aus BMW Bierbaum  wird Gady BMW  
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Hier geht 
es zum
Standort 
BMW Graz-
Liebenau

M it dem Spatenstich am 17. Dezember 2025 startete die Gady Family eines der 
größten Projekte ihrer 90-jährigen Geschichte: Der BMW-Standort Graz-Lie-
benau wird umfassend neu gedacht und strategisch weiterentwickelt. Als 
größter Betrieb der Gruppe entsteht hier ein moderner Marken- und Erleb-
nisstandort, der technologische Standards neu definiert und das Kundener-

lebnis spürbar aufwertet. Showroom, Servicebereiche, Teileverkauf und Cafeteria folgen 
künftig dem internationalen Retail.NEXT Konzept.

Der Umbau geht weit über ein Facelift hinaus: Werkstatt, Logistik und Backoffice werden 
neu strukturiert, ein Pufferlager geschaffen und die Infrastruktur technisch aufgerüstet. 
Für rund 80 Mitarbeitende entstehen zeitgemäße Arbeitsplätze. Die Umsetzung erfolgt 
in vier Bauphasen, die Fertigstellung ist für Anfang 2027 geplant. »Ein klares Bekenntnis 
zu BMW und unserer Zukunft«, betont Philipp Gady. Nach Baden ist Graz bereits die zwei-
te Großinvestition des Jahres – und ein starkes Signal für die Rolle der Gady Family als 
Premiumhändler im Südosten Österreichs, mit klarer Zukunftsstrategie und nachhaltiger 
Ausrichtung.

 Ein Unternehmen –  eine Handschrift: 
                     Aus BMW Bierbaum  wird Gady BMW  
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Eine neue Ära

M it dem neuen BMW iX3 und ab dem 
Q4/2026 auch mit dem neuen BMW 
i3 startet die »Neue Klasse« offiziell 
durch: vollelektrisch, hochmodern und 
mit Technologien, die BMW in ein neu-

es Zeitalter katapultieren. Mehr Reichweite, mehr 
Intelligenz, mehr Fahrfreude – und ein Design, das 
den Aufbruch unverkennbar macht. BMW schaltet 
einen Gang höher und läutet mit dem neuen BMW 
iX3 die nächste Elektro-Ära ein. Das erste Serien-
modell der »Neuen Klasse« ist weit mehr als ein 
leiser SUV: bis zu 805 Kilometer Reichweite, ultra-
schnelles Laden und ein komplett neues Design 
machen ihn zum rollenden Technik-Statement. 
Produziert wird der BMW iX3 im ungarischen Deb-
recen, zum Start als 50 xDrive mit 469 PS.

Doch BMW setzt nicht nur auf Leistung, sondern 
auch auf Intelligenz. Vier Hochleistungsrechner 

steuern Fahrdynamik, Assistenzsysteme und Info-
tainment. Das neue »Heart of Joy« sorgt für präzise 
Kraftentfaltung und das typische BMW-Fahrgefühl 
– unterstützt, bevormundet aber nicht. Testerin 
Nina Raab von BMW Gady in Baden bringt es auf 
den Punkt: »Der BMW iX3 fährt sich nicht wie ein 
Elektroauto, sondern wie ein echter BMW – nur lei-
ser, direkter und souveräner.«

Innen präsentiert sich der BMW iX3 modern und 
nachhaltig: ein helles, reduziertes Cockpit, Panora-
mic iDrive und neue Materialien schaffen Lounge-
Flair. Über den gesamten Lebenszyklus verursacht 
er rund ein Drittel weniger CO₂ als sein Vorgänger. 
Ein starkes Herz schlägt dabei in Österreich: Im 
Werk Steyr laufen bereits die neuen E-Motoren 
vom Band, mehr als 500 Millionen Euro wurden 
investiert. Die Münchner machen Ernst mit Strom 
– und der BMW iX3 ist ein deutlichstes Statement.

Mit dem neuen BMW iX3 beginnt eine Zeitenwende. Die »Neue Klasse« markiert den 
Aufbruch in eine elektrische Zukunft, die nicht nur effizient, sondern mehr als emotio-
nal ist. Mehr Reichweite, mehr Intelligenz und ein klarer Designanspruch machen den 
iX3 zum Vorboten einer neuen BMW-Ära.

   Der neue BMW iX3 überzeugt innen wie außen. Besonders gelungen: das BMW »Panoramic Vision«, 
eine Informationsleiste, die sich über die gesamte Breite der Frontscheibe am unteren Rand erstreckt. 
Sie projiziert fahrrelevante Daten wie Geschwindigkeit und Navigation direkt ins Sichtfeld aller Insassen.

BMW iX3 – DIE NEUE FAHRFREUDE
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AUTOGRAMM BMW iX3 50 xDrive 

Karosserie: L/B/H: 4782 / 1895 / 1750 mm
Systemleistung: 345 kW / 469 PS
Maximales Drehmoment: 645 Nm
Beschleunigung 0–100 km/h: 4,9 s.
Höchstgeschwindigkeit: 210 km/h
Reichweite: 805 km (WLTP)

Der neue BMW iX3 zeigt, 
dass Elektromobilität 

nicht Verzicht bedeutet, 
sondern pure Fahrfreude 
und ein klares Statement 

für morgen.
Nina Raab

Gady BMW Baden

Jetzt gleich
zur Probefahrt
anmelden: 

Nina Raab, Key Account Vertrieb 
Firmen- und Flottenkunden,

Gady BMW Baden

Der schnellste 
Weg zur Wunsch-

konfiguration: 
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J ubiläen sind im Autohandel mehr als nur Zahlen – sie sind eine 
Gelegenheit. Bei Gady wird der 90. Geburtstag genau so verstan-
den: als Einladung, sich neue automobile Wünsche zu erlauben. 
Für ausgewählte Modelle der BMW X-Familie – vom kompakten, 
vielseitigen BMW X1 und seinem vollelektrischen Pendant BMW iX1 

über den expressiven BMW X2 und BMW iX2 bis hin zum souveränen BMW 
X3 – wird daraus ein Angebot, das bemerkenswert ist. Konkret heißt das: 
Ab dem 15. April gewährt Gady für die ersten 90 verkauften Modelle zu-
sätzlich zu allen anderen Aktionen und Preisvorteilen den nachstehenden 
und exklusiven Jubiläumsvorteil:
	  
        BMW X1, BMW iX1	       € 750,– brutto 90-Jahre-Gady Bonus
        BMW X2, BMW iX2	      € 750,– brutto 90-Jahre-Gady Bonus 
        BMW X3	       € 1.500,– brutto 90-Jahre-Gady Bonus

Das Angebot gilt für Privat- und Firmenkunden an allen Gady BMW Stand-
orten. Darüber hinaus sind auch die attraktiven Aktionszinssätze von BMW 
Financial Services von 0,99 % bis 2,99 % sowie der »BMW elektrisiert 
Österreich Bonus« mit dem 90-Jahre-Gady Bonus kombinierbar. Daraus 
ergeben sich neben den Vorteilen aus den Sonderzinssätzen Gesamtpreis-
vorteile von bis zu € 6.500,–. Wer also schon länger mit einem der vielsei-
tigen Sports Activity Vehicles liebäugelt, findet hier einen selten günstigen 
Moment. Und genau das macht den Reiz dieser Aktion aus: viel BMW, viel 
Ausstattung – und ein Preis, der überzeugt. 

90
-JA
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US

Ein Jubiläum 
mit Extrabonus

90 Jahre Gady, 
ein Versprechen: 

maximale Leistung 
und Premium-

Komfort treffen 
auf unerwartet 

attraktive Preise.
Werner Walter

Geschäftsführer 
der Gady Family
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Y-
FA
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JUB IL Ä U MSAKTI ONFreuen Sie  

sich jetzt über den

90-Jahre-Gady-

Bonus für
90 BMW 

Alle Informationen zu dieser Aktion und die Anzahl der noch verfügbaren Fahr-
zeuge finden sie unter https://bmw.gady.at/neuwagen/90-jahre-gady-bonus  
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GEBRAUCHTWAGEN

Frühlingsbeginn 
mit Jubiläumsbonus

Karl Dungl, Leitung Verkauf 
BMW Gebrauchtwagen

Der Winter weicht, die Lust auf Aufbruch wächst. Mit klarem Signal und einem tollen Ange- 
bot startet die Gady Family in den Frühling und macht Mobilität nun spürbar attraktiver.

D 
er Winter verliert an Substanz und die Winter-
starre verschwindet gleich mit ihm mit. Was 
bleibt, ist die Sehnsucht nach Bewegung. 
Genau hier setzt die Gady Family an. Zum 
90-jährigen Bestehen wird der Anspruch neu 

formuliert – ohne große Geste, dafür mit klarer Wir-
kung. Der Jubiläums-Bonus für Gebrauchtwagen ist 
dabei kein Versprechen, sondern ein konkreter Anreiz:

Bis 30. April 2026 stehen 90 ausgewählte Fahr-
zeuge bereit, jedes einzelne mit einem Preisvor-
teil zwischen € 1.000,– und  € 3.000,–. Die Zahl ist 
mehr als Symbolik, sie ist Teil der Erzählung: 90 
Jahre, 90 Fahrzeuge, 90 Gründe, jetzt zu handeln.

Das Prinzip dahinter ist klar. Der Bonus wird nicht kom-
pliziert verrechnet, sondern direkt vom Anschreibpreis 

abgezogen. Übrig bleibt ein Kaufpreis, der keinen Inter-
pretationsspielraum lässt. Das macht es wesentlich 
einfacher für jeden Kunden. Ob Lager- oder Bestands-
fahrzeug: Die Bandbreite ist groß, die Ersparnis klar er-
sichtlich. Aus € 68.990,– werden nach € 1.500,– Jubilä-
ums-Bonus-Abzug € 67.490,–.
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Profitieren 

Sie jetzt von bis zu   

€3.000,-
Jubiläums-

bonus

Alle Informa-
tionen zum 
Gady Jubi-
läumsbonus: 

Angebote, die Freude machen
	 HECKBOX erhältlich für BMW. Werkzeuglose Monta-

ge, Gewicht 13 kg, Volumen 300 Liter. Statt € 800,– 
jetzt € 590,–*

	 FAHRRADHECKTRÄGER PRO 3.0 FÜR 3 RÄDER: 60 
kg Nutzlast,  Statt € 900,– jetzt € 690,–*

	 BMW DACHBOX mit neuem Design, 320 l Volumen, 
50 kg Zuladung, Gewicht ca. 16 kg, passend für alle 
BMW Dachträgersysteme. Statt € 600,– jetzt € 490,–*

	 BMW DACHBOX 520,  passend für alle BMW Dach	
trägersysteme, 520 l Volumen, 27 kg, robustes ABS. 
Statt € 1.100,– jetzt nur  € 790,–*

*Angebote gültig bis 31. Juli 2026BM
W 
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MINI, what else?
D rei Verkäufer, drei Persönlichkeiten – und eine gemeinsame 

Leidenschaft: MINI. Bei Gady MINI stehen mit Philipp Geissler, 
Mauricio Heigl und Moritz Renner echte Enthusiasten bereit, die 
ihre Begeisterung täglich leben.

	Philipp Geissler, passionierter Genießer und Reisender, favorisiert 
das MINI Cabrio John Cooper Works. Ihn begeistert die Mischung aus 
sportlichem Charakter und unterschätzter Strahlkraft. MINI sei bunt, 
dynamisch und ein echter Sympathieträger.

	Mauricio Heigl, Privatpilot und Weltenbummler, schwärmt für den 
MINI John Cooper Works F56. Was ihn fasziniert, ist das besondere 
»Community-Feeling« der Marke. MINI sei mehr als ein Fahrzeug – 
es sei ein Lebensgefühl, das verbindet.

	Moritz Renner, Golfer, Hobbykoch und Vielreisender, setzt auf den 
MINI Countryman. Für ihn ist MINI ein Statement: kein Mainstream, 
sondern Individualität auf vier Rädern. Ein Auto, das man nicht 
braucht – sondern will. Genau das macht für ihn den Reiz aus.

Für die drei MINI-Experten ist die Marke eine präzise Mischung aus 
Design, Technik und Gefühl: kompakte Maße für die Stadt, straffes 
Go-Kart-Handling, hochwertige Anmutung im Innenraum. Dazu kommt 
die klare Modelllogik sowie effiziente Motoren, inzwischen auch elek-
trisch. Wer MINI fährt, kauft kein Statussymbol, sondern ein Statement 
– klein und fein, eigenständig und erstaunlich konsequent gedacht.

DREI EXPERTEN ÜBER MINI

Man fährt einen MINI nicht, weil 
man muss – sondern weil man will.

Philipp Geissler, Verkauf MINI

Hier geht es zu den 
MINI-Modellen

 von Gady    

 Moritz Renner, Verkauf MINI
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Philipp Geissler, Verkauf MINI Mauricio Heigl, Verkauf MINI
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M it der neuen BMW F 450 GS bringt die Marke fri-
schen Schwung in die Adventure-Klasse: leicht, agil 
und mit 48 PS kraftvoll unterwegs. Dank nur 178 
kg bleibt sie wendig im Alltag und stabil auf Tour, 
Fahrmodi wie Rain, Road und Enduro sowie ABS Pro 

sorgen für Sicherheit und Kontrolle. Besondere Freude bereitet 
der Jubiläumspreis bei Gady: € 7.490,– kostet der Einstieg ins 
BMW-Motorrad-Abenteuer.

Im Mittelpunkt steht 2026 sicherlich auch die BMW F 900 R in 
der exklusiven Gady-Jubiläumsedition: ein sportlicher Roadster 
mit markantem Look, starkem Durchzug und präzisem Fahr-
werk. Moderne Assistenzsysteme erhöhen Komfort und Sicher-
heit spürbar. Die »90-Y-Gady Edition« ist statt € 13.524,– be-
reits ab € 11.990,– erhältlich.

Exklusiver Hol- & Bringservice 
Bequemer geht's nimmer: Für Wartungs- und Reparaturarbei-
ten steht unseren Motorradkunden aus der Steiermark ab 
sofort die Möglichkeit zur Verfügung, ihr Motorrad dafür nach 
Voranmeldung bei Gady BMW Lieboch abzugeben. Nach durch-
geführter Arbeit an unserem Motorradstandort in Baden steht 
das Bike auch wieder in Lieboch zur Abholung bereit.

Motorräder, die Lust aufs Losfahren machen: Mit der 
BMW F 450 GS und der F 900 R in der Gady-Jubiläums-
edition stehen zwei Bikes bereit, die Fahrspaß und 
Charakter verbinden.
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Profitieren 

Sie jetzt von der 

1,99%
Jubiläums-

aktion

Via QR-Code geht 
es zu Gady BMW 
Motorrad  

 Cooler Look zum Geburtstag: 
BMW F 900 R Gady-Jubiläumsedition.

     HIGHLIGHTS 2026 VON 
   BMW MOTORRAD BADEN 

❚  24.- 25.4. 	Vorstellung der BMW F 450 GS
❚  ab April	 Samstagsausfahrten (kostenlos)
			   an jedem zweiten Samstag im
			   Monat für Fahrer aller 
			   Motorradmarken. Geführte 
			   Runden (ca. 300 km) ab Gady 
			   Baden mit bis zu 30 Teilnehmern.
❚  14.- 17.5.	 4-tägige geführte Ausfahrt zum
			   Aktionspreis, es geht ans Meer!
❚  20.- 21.6. 	ÖAMTC Testtage in Teesdorf
❚  Mai/Juni 	 BMW Motorrad Roadshow

 
Bereit für
alle Abenteuer	
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 Kompetenz 
in Sachen Elek-
tromobilität: 
Manuel Allmer 
ist nach seinem 
erfolgreichen 
Abschluss einer  
von nur zwölf 
Hochvolt-
experten in 
Österreich.

E lektromobilität stellt Werkstätten vor neue Herausforderun-
gen. Wo früher Schraubenschlüssel und Erfahrung ausreichten, 
sind heute Spezialwissen, Präzision und höchste Sicherheits-
standards gefragt. Genau hier setzt Manuel Allmer an: Der 
Technikexperte der Gady Family absolvierte eine intensive, 

fünfwöchige Hochvolt-Ausbildung – und schloss sie als Prüfungsbe-
ster ab. Damit gehört er – wie auch Dominik Cech, Gady Mitarbeiter 
am Standort Baden – zu nur zwölf zertifizierten Hochvoltexperten in 
Österreich.

Seine Arbeit beginnt dort, wo klassische Kfz-Technik endet: an Syste-
men mit bis zu 800 Volt. Anders als ein Autoelektriker darf er Span-
nungsfreiheit nicht nur prüfen, sondern aktiv herstellen – durch ein ge-
nau definiertes Zusammenspiel aus Abschalten, Sichern, Messen und 
Freigeben. Erst wenn wirklich kein Reststrom mehr vorhanden ist, darf 
gearbeitet werden. Diese Verantwortung erfordert höchste Präzision: 
Batterien öffnen, Leitungen sichern, Antriebe warten – immer im Be-
wusstsein, dass kleinste Fehler lebensgefährlich sein können. Für die 
Gady Family ist ein eigener Hochvoltexperte weit mehr als eine Aus-
zeichnung. Er steht für den klaren Anspruch, die Mobilität der Zukunft 
aktiv mitzugestalten. Manuel Allmer bringt sein Know-how nicht nur 
im Werkstattalltag ein, sondern auch als Impulsgeber in der Lehrlings-
ausbildung. Gleichzeitig wird seine Expertise auch von anderen Be-
trieben nachgefragt – ein Zeichen für seine hohe fachliche Kompetenz.

Seine Tipps an E-Autofahrer sind ebenso praxisnah wie wirkungsvoll: 
 	 Wer nicht die volle Reichweite benötigt, sollte die Batterie idealer-

weise nur auf 60 bis 80 Prozent laden. In diesem Bereich arbeitet 
sie besonders schonend, was ihre Lebensdauer verlängert. 

 	 Zu vermeiden sind hingegen dauerhaft volle Akkus bei längeren 
Standzeiten – ebenso wie ein über längere Zeit sehr niedriger La-
dezustand, der die Zellchemie zusätzlich belastet.

Ein Mann unter Strom
HOCHVOLTEXPERTE BEI GADY 

N ach mehr als drei Jahrzehnten im Ein-
satz war klar: Die bisherige Lackieranlage 
am Standort Oberpullendorf hatte ihren 
Zweck erfüllt. Verständlich, dass rasch 
die Entscheidung zu einer umfassenden 

Modernisierung fiel. Doch statt eines einfachen Aus-
tausches entstand ein Projekt, das weit über eine 
neue Lackierkabine hinausgeht.

Schon beim Betreten der Werkstatt wird die tech-
nische Aufrüstung sichtbar. Zwei moderne Vorbe-
reitungsplätze gegenüber der neuen Lackierkabine 
verfügen über temperierte und steuerbare Luft-
führung. Damit sind sie optimal für Füller-, Grun-
dierungs- und Spotrepair-Arbeiten ausgelegt. Auch 
im Hintergrund wurde investiert: Eine neue Infra-
struktur für Farbmischung und Vernetzung, sowie 
eine moderne Lackierkabine sorgen für präzise Pro-
zesse und hohe Qualitätsstandards. Ein besonderes 
Augenmerk galt Umwelt und Effizienz. Die Anlage 
wurde von Erdöl- auf Erdgasfeuerung umgestellt, 
ein Wärmetauscher nutzt Abluft zur Vorwärmung 
der Frischluft. Moderne Filtertechnik und innovative 
Lacksysteme senken Energieverbrauch und Emissi-

Nach über 30 Jahren beginnt im KaroLack-
Zentrum Oberpullendorf ein neues Kapitel. 
Eine komplett modernisierte Lackieranla-
ge bringt mehr Effizienz, bessere Umwelt-
werte und moderne Arbeitsbedingungen.

Neuer Glanz bei KaroLack



GADYPARTNER IN 2026|01 SEITE 15

Neuer Glanz bei KaroLack
onen deutlich und erhöhen zugleich 
die Kapazität.

Auch die Arbeitsbedingungen profi-
tieren: bessere Belüftung, moderne 
Schutztechnik, ergonomische Ar-
beitsplätze und neue Hebetechnik 
erleichtern den Alltag. Die größere 
Lackierkabine und die Zukunftsop-
tion Hybridbeheizung machen das 
Zentrum fit für kommende Anforde-
rungen. Kunden erwartet so eines 
der modernsten Lackzentren der 
Gady Familie für alle Automarken.

RÄ
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Urlaub für 
die Reifen

W er an ein Hotel denkt, 
denkt an Komfort und 
Rundum-Betreuung. 
Genau dieses Prinzip 
überträgt die Gady Fa-

mily auf die Räder. Im Gady Räder- & 
Reifenhotel werden Reifen fachgerecht 
eingelagert und für die nächste Saison 
vorbereitet. Für Kundinnen und Kunden 
heißt das: Kein Schleppen, kein Platz-
problem, sondern professionelle Lage-
rung mit Sichtprüfung und Beratung zur 
passenden Bereifung. Auch der saiso-
nale Wechsel wird zur Routine. Verkauf, 
Montage und Beratung kommen aus 
einer Hand, Wartezeiten bleiben kurz. 
Moderne Technik und Fach-
kräfte sichern Fahrver-
halten und Sicherheit.

Jubiläumsaktion
Zum Jubiläum legt die 
Gady Family ein Extra drauf: 
Die ersten 90 Reifeneinlagerungen für 
eine Saison sind kostenlos. Die ersten 
90 Leserinnen und Leser, die sich mel-
den, erhalten einen Urlaubscheck für 
mehr Sicherheit auf Reisen. Als Draufga-
be wird unter den ersten 90 Einsendun-
gen ein kompletter Reifensatz verlost – 
die Ziehung erfolgt im September beim 
117. Gady Markt in Lebring.

Endspurt: Das Standortteam A. 
Haspel, C. Marton und T. Preiniger 

arbeiten emsig an der Fertigstellung 
des KaroLack-Zentrums.

JUBILÄUMSAKTION – KAROLACK OBERPULLENDORF
Tag der offenen Tür am 24. April 2026, Angebote gültig bis 31. Juli 2026

    	Kostenloser Ersatzwagen für die Dauer 
	 der Fahrzeugreparatur
    	Kostenlose Außen- und Innenreinigung
   	 Kostenloser Werterhaltungs-Check im Wert von € 80,–
    	Kostenlose Fahrzeugabschleppung im Umkreis von 20 km
    	Werkstattgutschrift nach einer Schadensreparatur 
	 in der Höhe von € 150,– 
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Profitieren 

Sie von unseren 

Gratisleistungen

& Jubiläums-

angeboten

REIFEN RUNDUM-
SORGLOS-PAKET

Im Reifenhotel sind Ihre Sommer- 
und Winterreifen in besten Händen. 
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W er heute ein neues Auto 
sucht, denkt zuerst an 
den Preis. Doch moder-
ne Mobilität muss kein 
Luxus sein. Genau hier 

setzt AUTOMANIA an – die Eigenmarke 
der Gady Family für junge, hochwertige 
Jungwagen. Angeboten werden aus-
gewählte Modelle der Marken Opel, To-
yota, Peugeot und Citroën: Fahrzeuge, 
welche kaum gefahren wurden, werden 
sorgfältig geprüft und sind ab sofort 
verfügbar. Für Kundinnen und Kunden 
bedeutet das moderne Technik, gute 
Ausstattung und Preisvorteile, die teils 
deutlich unter dem ursprünglichen Neu-
preis liegen können.

Für Autofahrer entsteht daraus ein 
klarer Vorteil. Man erhält ein nahezu 
neues Fahrzeug, muss aber nicht den 

vollen Preis eines Neuwagens bezah-
len. Gleichzeitig profitieren Käufer von 
der persönlichen Beratung im Autohaus 
sowie von der gewohnten Mobilitäts-
betreuung der Gady Family. Rund acht-
zig Prozent der Verkäufe entstehen im 
direkten Gespräch – ein Zeichen dafür, 
dass Vertrauen, Transparenz und Er-
fahrung für viele Kunden entscheidend 
bleiben.

Auch der Markt bestätigt den Erfolg 
des Konzepts. Nach einem herausfor-
dernden Jahr 2024 brachte 2025 die 
Trendwende: Die Nachfrage stieg deut-
lich, und AUTOMANIA entwickelte sich 
rasch zu einer festen Größe am regio-
nalen Automarkt. Besonders beliebt ist 
der AUTOMANIA-Ausstellungsplatz bei 
Gady in Graz-Nord mit laufend neuen 
Fahrzeugen.

Ein neues Auto muss kein Vermögen kosten. Mit der Marke AUTOMANIA 
zeigt die Gady Family, wie moderne Mobilität auch für preisbewusste 
Autofahrer attraktiv bleibt. Jungwagen führender Marken verbinden 
hier hohe Qualität mit überraschend günstigen Preisen.

GADY MEHRMARKEN-KOMPETENZ: OPEL, TOYOTA, PEUGEOT & CITROËN

Automania: Von der Idee zur Marke
Bei den AUTOMANIA-Sonderangebo-
ten locken Rabatte von bis zu 50%. 
Aber nur, solange der Vorrat reicht!

D er neue Toyota RAV4 rollt an – 
und Gady Kundinnen und Kun-
den waren vor allen anderen 
dabei. Noch vor dem Markt-
start im Juni 2026  hatten sie 

Gelegenheit, bei Gady die Ikone in neu-
em Look kennenzulernen: Das Kultauto 
aus Japan beeindruckte mit markantem 
Äußeren und präsentierte sich techno-
logisch am Puls der Zeit so zuverlässig 
wie eh und je. Da trifft es sich gut, wenn 

Neuer Toyota RAV4:  Ein Blick in die Zukunft
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GADY MEHRMARKEN-KOMPETENZ: OPEL, TOYOTA, PEUGEOT & CITROËN

Automania: Von der Idee zur Marke

MEHRMARKENSERVICE 

Ein Service, der
Vertrauen schafft

zum 90-Jahre-Jubiläum von Gady ein Bonus von 500 Euro auf alle 
Käufer wartet. Da gibt es nur eins: Vorbeikommen, reinschauen, be-
raten lassen – und das neue Fahrgefühl aus Fernost genießen.

W er sein Auto in die Werkstatt bringt, er-
wartet mehr als eine schnelle Reparatur. 
Es geht um Vertrauen – und um die Ge-
wissheit, dass Technik und Erfahrung zu-
sammenwirken. Genau diesen Anspruch 

verfolgen die zertifizierten Servicestandorte der Gady 
Family in Graz und Leibnitz.

	 Am Standort Leibnitz betreut das Team rund um 
Standortleiter Roland Heinrich Fahrzeuge der Marken 
Opel, Toyota und Citroën. Wartung, Service und Repara-
turen erfolgen nach Herstellervorgaben – transparent, 
zuverlässig und stets auf dem neuesten Stand der Fahr-
zeugtechnik. Auch in Graz setzt man auf hohe Quali-
tätsstandards. Standortleiter René Reiterer und sein 
Team sind zertifizierter Servicepartner für Opel, Peugeot 
und Citroën. Geschulte Fachkräfte übernehmen Inspek-
tionen, Reparaturen und elektronische Diagnosen mit 
modernsten Geräten. So bleiben alle Fahrzeugbesitzer 
mobil. Denn guter Service bedeutet nicht nur Präzision 
in der Werkstatt, sondern auch persönliche Betreuung. 
Darin liegt das Versprechen der Gady Family.

Guter Autoservice beginnt nicht erst in der 
Werkstatt, sondern bei Erfahrung, Fach-
wissen und moderner Technik. Die Service-
standorte der Gady Family setzen genau 
hier an – mit zertifizierter Markenkompe-
tenz und persönlicher Betreuung.

Neuer Toyota RAV4:  Ein Blick in die Zukunft

Markus Taus, Verkauf Toyota

Roland Heinrich, Standortleiter Gady Leibnitz, 
mit seinem Teile- und Werkstattteam

Verkaufs- & Serviceteam Gady Graz-Nord



GADYPARTNER IN 2026|01SEITE 18

S trategien klingen oft nach Managementdeutsch. Für 
Landwirte zählt etwas anderes: dass Maschinen laufen, 
Ersatzteile verfügbar sind und jemand ans Telefon geht, 
wenn am Hof, Feld oder im Wald plötzlich nichts mehr 
geht. Genau dort setzt die neue Ausrichtung von Gady 

Landmaschinen an: Künftig konzentriert sich der Vertrieb be-
wusst auf zwei starke Marken: Steyr und CASE IH. Der Vorteil für 
Kundinnen und Kunden liegt auf der Hand. Wer sich spezialisiert, 
kennt seine Produkte besser, kann schneller beraten und Technik 
gezielter weiterentwickeln. Gleichzeitig bleibt ein Grundsatz un-
verändert: Werkstatt und Service stehen weiterhin für alle Fab-
rikate offen. Für Kundinnen und Kunden bedeutet das vor allem 
eines: moderne Technik, die zur Praxis passt – unterstützt von 
einem Service, der funktioniert. Die neue Strategie ist damit kein 
Bruch, sondern eine konsequente Weiterentwicklung – für Tech-
nik, die funktioniert, und Menschen, die dahinterstehen.

Jubiläumsaktion
Was diese Strategie bedeutet, zeigt ein Blick auf das Land-
maschinen Produktangebot: Jubiläumsmodelle wie etwa der 
Steyr 4090 Plus winken dabei in besonderen Konfigurationen 
zu attraktiven Preisen. Der kompakte Allround-Traktor leistet 
rund 90 PS, wird von einem sparsamen 3,6-Liter-FPT-Motor 
angetrieben und überzeugt mit robuster Bauweise und hoher 
Wendigkeit. Gerade auf gemischten Betrieben oder im Grünland 
spielt er seine Stärken aus: kraftvoll genug für schwere Arbei-
ten, gleichzeitig wendig für Hof und Stall. Auch die Jubiläumsan-
gebote bei Anhängern können sich sehen lassen: Den  Anhänger 
T-Line 1500S der Marke Farmtech gibt es derzeit zum Jubilä-
umspreis von 22.690 Euro – inkl. Mehrwertsteuer. 

GADY LANDMASCHINEN 
Strategie mit 
Bodenhaftung
Gady Landmaschinen richtet den Blick nach vorne. 
Mit einer klaren Markenstrategie, starkem Service 
und moderner Technik setzt das Unternehmen auf 
Steyr und CASE IH – zum Vorteil der Kundinnen und 
Kunden. Doch Besitzer anderer Marken müssen 
nicht bangen: Werkstatt- und Service bleiben für alle 
Marken uneingeschränkt aufrecht.

Mit klaren 
Marken und 
starkem Ser-
vice können 

wir Landwirte 
künftig noch 

gezielter 
beraten und 
langfristig 
begleiten.

Eugen Roth,
Geschäftsführer

Gady Family

Markus Plaschg, Verkauf Landmaschinen 
Verkaufsleitung Landmaschinen

AUTOGRAMM Steyr 4090 Plus

Systemleistung: 66 kW / 90 PS
Maximales Drehmoment: 380 Nm
Höchstgeschwindigkeit: 40 km/h
Tankkapazität: 130 l Diesel
Getriebe: S-Control 2 (24x24 Lastschaltgetriebe)
Kabine: Moderne Plattform mit digitalem 
Dashboard und optionaler Parallelfahrhilfe
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V erlässlichkeit ist in der Landwirtschaft kein Luxus, sondern Voraus-
setzung. Darum stehen die Bedürfnisse aller Kundinnen und Kunden 
von Gady Landmaschinen in unserem Handeln an erster Stelle. Auch 
wenn wir in Zukunft unser Angebot auf die Marken Steyr und CASE 
IH konzentrieren, bleibt unser Werkstatt- und Service für alle Mar-

ken uneingeschränkt aufrecht. Das ist ein Bekenntnis zu unseren bestehen-
den Kundinnen und Kunden –  und zu unserem Anspruch, langfristig zu beglei-
ten, unabhängig vom Fabrikat. Unsere Kundenbetreuung fußt auf drei Säulen: 

❚	 Werkstatt-Service auf höchstem Niveau: In unserer Werkstatt legen wir 
größten Wert auf Qualität und Zuverlässigkeit. Unsere geschulten Techni-
ker arbeiten mit modernster Ausstattung und umfassendem Fachwissen.

❚	 Mobiler Service: Unsere Servicebusflotte ist 24/7 für unsere Kund:innen 
für Reparaturen und Wartungsarbeiten direkt am Hof im Einsatz.

❚	 Ersatzteilversorgung – schnell und zuverlässig: Ein gut funktio-
nierendes Erstatzteillager mit großer Verfügbarkeit und schneller 
Beschaffung ist das Herzstück eines starken Services.

Vertrauen verpflichtet

TOP-GEBRAUCHTE

Stark auf 
Feld & Hof

Andreas Niederl, Verkauf Landmaschinen

Z uverlässigkeit ist auf dem Hof 
keine Nebensache, sondern 
tägliche Notwendigkeit. Wer 
einen Traktor sucht, der im 
entscheidenden Moment an-

springt und hält, was er verspricht, 
wird bei Gady Landmaschinen in Le-
bring fündig. Als einer der führenden 
Anbieter für landwirtschaftliche Nutz-
fahrzeuge bietet das Unternehmen 
eine breite Auswahl geprüfter, bestens 
gewarteter und sofort einsatzbereiter 
Modelle – geeignet für Acker, Hof und 
Forst. Dazu kommt, was in Zeiten gro-
ßer Angebote nicht selbstverständlich 
ist: ehrliche Beratung, Erfahrung und 
faire Konditionen. Ob robuster All-
rounder für den täglichen Einsatz oder 
schlagkräftiger Zweittraktor für ar-
beitsreiche Tage – bei der Gady Family 
findet man rasch die passende Maschi-
ne. Gepflegt, startklar und preislich at-
traktiv. Für Landwirte, die wissen: Gute 
Technik beginnt mit Vertrauen.

Hier geht's zu Top-
Gebrauchten – 
technisch auf Herz 
und Nieren geprüft.
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PRIVATES CHALET
MIT SAUNA & JACUZZI

IHR EXKLUSIVER RÜCKZUGSORT
MITTEN IM VULKANLAND
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Ein Shop, der Größe neu definiert: 
In Lebring wird Ersatzteilsuche zur 
Frage der Vielfalt und Kompetenz.

Ersatzteil- 
Paradies

 Lerne im 
Video das  
Service von 
Gady kennen.

W enn Maschinen stillste-
hen, zählt jede Minute. 
Genau hier setzt das 
mobile Service von Gady 

Landmaschinen an: schnell, flexi-
bel und direkt vor Ort. Ein Anruf ge-
nügt – und die rollende Werkstatt 
ist unterwegs. 

Ausgerüstet mit moderner Technik 
und erfahrenem Know-how küm-
mern sich die Teams um jedes Pro-
blem, als wäre es ihr eigenes. Denn 
wer täglich Leistung bringt, darf 
sich auf verlässliche Unterstützung 
verlassen. Zeit ist kostbar – und 
guter Service erkennt genau das, 
rund um die Uhr.

Hier geht's auf 
schnellstem 

Weg zum Old-
timershop. 

OLDTIMERSHOP

G röße ist kein Selbstzweck, sondern Aus-
druck von Auswahl. Im Oldtimershop 
der Gady Family wird sie zum Prinzip 
erhoben: ein Sortiment, das seinesglei-

chen sucht. Ersatzteile für alte Traktoren – sel-
ten, speziell oder längst vergessen geglaubt 
– sind hier nicht Ausnahme, sondern Standard. 
Österreichs größter Oldtimer-Shop dieser Art 
verbindet Leidenschaft für Technik mit beein-
druckender Vielfalt. Wer nicht nach Lebring 

kommt, bestellt bequem online – rund um die 
Uhr. Und wenn selbst das nicht genügt, hilft das 
Team mit Expertise weiter. Besonders Fach-
mann Roman Painsi steht für Lösungen, wo 
andere längst aufgeben. Ein Ort, an dem selbst 
eine schwierige Ersatzteilsuche ihr Ende findet.

Jubiläumsangebot: 
Wasserpumpe für die Modelle Steyr
 T 80, T 84, T 180, Preis: € 90,– 

LANDMASCHINEN-SERVICEBUS: DIE MOBILE SERVICE-HOTLINE ✆ 0699 16 00 40 99

Servicebus: Allzeit für unsere Kunden bereit

SE
RV

ICE
BU

S
GADY SERVICEBUS AKTION: 
»Kostenlose Servicebuspauschale und Anfahrtskosten inkludiert«

Wenn Sie das letzte Service bei Gady laut den Herstellervorga-
ben gemacht haben, schenken wir Ihnen einmalig einen Einsatz 
unseres Servicebusses zwischen den Serviceintervallen. 

    
 G

AD
Y-

FA
M I

LY-
JUB IL Ä U MSAKTI ON

Profitieren 

Sie von unseren 

besonderen 

 Jubiläums-

angeboten
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D ie Welt der Mobilität verändert sich ra-
sant. Wer heute ein Auto sucht, beginnt 
seine Reise fast immer online – schnell, 
vergleichend, oft mit wenigen Klicks. 
Genau hier setzt die Gady Family an. Im 

März 2026 ging mit gady.at eine neue Website 
online, die nicht nur moderner aussieht, sondern 
vor allem eines sein will: ein Verkaufsprofi im Netz.
Der Hintergrund ist klar. In den vergangenen fünf 
Jahren ist das Unternehmen stark gewachsen. 
Neue Standorte, mehr Marken, mehr Mitarbeiter. 
Gleichzeitig hat sich der Markt spürbar verschärft. 
Die Kaufkraft vieler Kunden steht unter Druck, On-
lineplattformen und Gebrauchtwagenbörsen er-
höhen den Wettbewerb, während Elektromobilität 
neue Fragen und Informationsbedürfnisse schafft.

Die Antwort darauf ist eine Website, die Orientie-
rung gibt. Besucher sollen schneller finden, was 

sie wirklich interessiert: das passende Modell, 
sofort verfügbare Fahrzeuge oder den nächstge-
legenen Standort. Übersichtliche Strukturen, kur-
ze Wege und hohe Geschwindigkeit sorgen dafür, 
dass aus Interesse rasch eine Anfrage wird – und 
aus einer Anfrage im besten Fall ein neues Auto. 
Gleichzeitig konzentriert sich die Plattform stärker 
auf das Kerngeschäft. Traktor-Oldtimer-Webshop 
und Karrierebereich werden bewusst ausgelagert, 
damit das Angebot rund ums Automobil und Land-
maschinen klar im Mittelpunkt steht. Modernes 
Design, einfache Bedienung und die Einhaltung 
des Barrierefreiheitsgesetzes 2025 machen die 
Seite fit für die kommenden Jahre.

Auch in den sozialen Medien setzt die Gady Family 
auf Klarheit. Aus einem Kanal werden fünf – damit 
Kunden genau jene Inhalte finden, die sie wirklich 
interessieren.

Neue Website, neue Kanäle: Die Gady Family stellt ihre digitale Kommunikation neu auf. 
Für Kunden heißt das vor allem eines: schneller finden, gezielter informiert werden und 
Angebote entdecken, die wirklich gut zu den eigenen Mobilitätswünschen passen.

Kommunikation, die wirkt
Neue Website, 

klare Social-Media-
Kanäle: Kunden 

finden schneller, was 
sie suchen – und 

kommen einfacher 
zum Wunsch-

fahrzeug.
Martina Roth

 Leitung Kommunikation

Hier geht's zu 
www.gady.at
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E in unerwarteter Moment der Stille: Wenn Bildschirme 
dunkel bleiben und Leitungen verstummen, wird spür-
bar, wie eng Technik und Alltag miteinander verwoben 
sind. Anfang 2026 erlebte die Gady Family genau das: 
Ein hochprofessioneller externer Cyberangriff – eine so-

genannte Zero-Day-Attacke – legte Teile der IT vorübergehend 
lahm. Wichtig für Sie als Kunde: Menschliches Fehlverhalten 
kann ausgeschlossen werden. Statt Stillstand entstand rasch 
Bewegung – mit dem klaren Ziel, für Sie jederzeit erreichbar zu 
bleiben.

Einsatz, der verbindet
Zwei Wochen lang waren Improvisation und Engagement ge-
fragt. Mitarbeitende nutzten alternative Wege, organisierten 
Abläufe neu und hielten Werkstätten und Service aufrecht. Pa-
rallel arbeiteten Spezialisten an der Analyse und Sicherung der 
Systeme. Diese Zeit hat eindrucksvoll gezeigt, was die Gady Fa-
mily auszeichnet: Zusammenhalt, Verantwortungsbewusstsein 
und der Anspruch, auch unter schwierigen Bedingungen verläss-
lich für ihre Kunden da zu sein.

Neu gedacht, stärker denn je
Der Vorfall wurde zur Chance: Eine über Jahre gewachsene IT-
Landschaft wurde grundlegend erneuert, vereinheitlicht und 
modernisiert. So entsteht eine stabile, sichere Basis für die Zu-
kunft. Ein besonderer Dank gilt Ihnen für Ihr Vertrauen und Ihre 
Geduld – ebenso unserem IT-Team rund um Kevin Taucher, Karl 
Zirngast und Lukas Reiterer für ihren außergewöhnlichen Ein-
satz. Heute läuft der Betrieb wieder nahezu im Normalmodus 
– mit noch mehr Sicherheit, Stabilität und klarem Fokus auf Sie.

Eine unbekannte Sicherheitslücke ließ Ende Jänner die Gady Family offline gehen

ZE
RO

-D
AY

-AT
TA

CK
E

Wenn plötzlich 
alles offline ist
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Warum wurde die Gady Family »Lehrwerkstatt« 
eingeführt?

Da die Vermittlung einzelner Kompetenzen an 
die Lehrlinge in der Hektik des Berufsalltags 
nicht immer vertieft werden kann, finden die 
Termine für die »Lehrwerkstatt« statt. Hier 
können die Nachwuchskräfte abseits vom Ta-
gesgeschehen »in Ruhe« mit ihren Ausbildern 
ausgewählte Themen bearbeiten. 
Die  praktischen Fähigkeiten unserer Jugend-
lichen werden so verbessert und einzelne 
Arbeitsabläufe gefestigt. Die Lehrlinge werden 
so auch optimal auf die Lehrabschlussprüfung 
vorbereitet. 

Welche Lehrberufe bildet die Gady Family aus?

Der Lehrbetrieb Gady Family bietet sieben 
technische und kaufmännische Ausbildungen, 
die interessant und zukunftsorientiert sind. 
Jugendliche können bei uns 

   Kraftfahrzeugtechnik für Personenkraftwagen
   Kraftfahrzeugtechnik für Motorradtechnik
   Bau- und Landmaschinentechnik
   Karosseriebautechnik 
   Einzelhandel mit Schwerpunkt 	 	
      Kraftfahrzeuge und Ersatzteile 
   Informationstechnologie sowie 
   Bürokaufmann/-frau erlernen.

Seit jeher engagiert sich Gady für die Ausbildung junger Menschen. Aktuell lernen rund 
80 Jugendliche an 17 Standorten ihr Handwerk – begleitet von erfahrenen Ausbildern und 
praxisnaher Betreuung. Für dieses Engagement und richtungsweisende Initiativen wie die 
eigene »Lehrwerkstatt« trägt das Unternehmen seit 2024 die Auszeichnung »Staatlich aus-
gezeichneter Ausbildungsbetrieb«. Im Gespräch gewährt Theresia Steiner, Personalleitung, 
Einblicke in die Philosophie und den Alltag eines Lehrbetriebs, der auf Nachwuchs setzt. 

Lust auf einen Job 
bei Gady? Der QR-
Code führt zu den 
offenen Stellen.

 Ausbildung mit Auszeichnung

Mag. Theresia Steiner
Leitung Personalwesen
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Ich fand die 
Inhalte der Lehr-

werkstatt hilfreich 
und eine gute 

Wiederholung, die 
mir Sicherheit im 
Berufsalltag gibt. 
Ich erlebte einen 
lehrreichen Tag 

mit neuen Kolle-
gen aus anderen 

Standorten.

Daniel Stauder, Lehre 
Einzelhandel mit Fokus 

Kraftfahrzeuge & Ersatzteile, 
Standort Graz-Liebenau

Ich finde die Lehr-
werkstatt sinnvoll, 
da im Arbeitsalltag 

oft die Zeit für 
detaillierte Ab-

läufe fehlt, diese 
dort konzentriert 
erarbeitet werden 
können und der 
Austausch unter 

Lehrlingen beson-
ders wertvoll ist.

Markus Gablerits, Werk-
stattleiter & Lehrlings-

ausbilder für Kfz-Technik, 
Standort Graz-Liebenau

An der Lehrwerk-
statt gefiel mir 

besonders, dass 
die Lehrlingsaus-
bilder alles Schritt 
für Schritt erklär-
ten, genug Zeit für 
Fragen blieb und 

die Teamarbeit mit 
Kollegen aus ande-
ren Standorten viel 

Spaß machte.

Michael Binder, 
Lehre Land- und 

Baumaschinentechnik, 
Standort  Lebring

I ch möchte ein kurzes Feedback zu Florian 
Schögl geben. Ich bin langjähriger Kun-
de und werde seit einiger Zeit von ihm 
betreut. Für mich ist er ein wesentlicher 

Grund für weitere Käufe – zuletzt meinen iX3 
»Neue Klasse«. Er ist stets erreichbar, küm-
mert sich engagiert und bleibt angenehm im 
Umgang. Auch bei häufigen Nachfragen blieb 
er geduldig. Seine Balance zwischen Kunden-
orientierung und Unternehmensinteressen ist 
hervorragend.             H. Lederhaas, Hengsberg

Mit Herz dabei

KUNDEN ÜBER GADY

Die Gady-Zentrale in Lebring

E in herzliches Dankeschön an Herrn 
Johannes Vaverka und Frau Silvia 
Drochter. Beratung und Abwicklung bis 
zur Fahrzeugübernahme waren sehr 

professionell. Wir haben große Freude mit 
unserem BMW 220 Gran Coupé. Besonders 
hervorheben möchten wir die kompetente, 
freundliche und unkomplizierte Übergabe 
durch Hr. Vaverka – inklusive Kaffee. Ein Top-
Autohaus in Baden mit höchster Qualität –       
5 Sterne!                                   A. Makos, Baden

5 Sterne-Service
Der Gady-Standort BMW Baden

Reges Interesse herrschte 
bei der Lehrwerkstatt
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Die Gady Family 
auf einen Blick

DER SCHNELLSTE WEG ZU UNS

Gady Firmenzentrale, Leibnitzer Straße 76, 8403 Lebring
 +43 3182 2457-0,   info@gady.at
KaroLack Lebring, Leibnitzer Straße 76, 8403 Lebring
 +43 3182 2457-60,   info@gady.at
BMW Graz-Liebenau, Liebenauer Hauptstr. 60, 8041 Graz
 +43 316 472220-0,   info@gady.at
BMW Graz-Nord, Wiener Straße 314, 8051 Graz
 +43 316 232316-0,   info@gady.at
BMW Lieboch, Gadystraße 1, 8501 Lieboch
 +43 3136 90310-0,   info@gady.at
Gady Fehring, Bahnhofstraße 21, 8350 Fehring
 +43 3155 2310-0,  info@gady.at
Gady Deutsch Goritz, Deutsch Goritz 26, 8483 Deutsch Goritz
 +43 3474 8256-0,   info@gady.at
BMW, MINI St. Michael, Oberwarter Str. 274, 7535 St. Michael
 +43 3327 8161-0,   info@gady.at
BMW Oberpullendorf, Stoob-Süd 24, 7350 Oberpullendorf
 +43 2612 43000-0,   info@gady.at
BMW Eisenstadt, Mattersburger Str. 42, 7000 Eisenstadt
 +43 2682 61501,   info@bierbaumei.bmw.at
BMW Baden, Vöslauer Straße 73, 2500 Baden
 +43 2252 84100,   info@bierbaumbd.bmw.at
BMW Motorrad Baden, Vöslauer Str. 67-69, 2500 Baden
 +43 2252 206800,   info@bierbaumbd.bmw.at
MINI Graz, Liebenauer Hauptstr. 40, 8041 Graz
 +43 316 232444-0,   info@gady.at
KaroLack Graz-Nord, Wiener Straße 356, 8051 Graz
 +43 316 788244,   info@gady.at
Gady Graz-Nord, Wiener Straße 350, 8051 Graz
 +43 316 788-0,   info@gady.at
Gady Leibnitz, Industriestraße 9, 8430 Leibnitz
 +43 3452 2211-0,   info@gady.at
Service & Ersatzteile Lieboch, Gadystraße 1a, 8501 Lieboch
 +43 699 1600 4373,   robert.matzer@gady.at
Schlosskeller Südsteiermark, Seggaubergstr. 5, 8430 Leibnitz
 +43 3452 74499,   info@schlosskellersuedsteiermark.at
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Toyota
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schinen
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Karo
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Teile-
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B2B

Motorrad
H    W

Citroën
H    W

Peugeot
H    W

Old-
timer
Shop

Legende:  H = Handel, W = Werkstatt

Die Gady-Standorte vereinen als Zentren für Mobilität eine breite 
Marken- und Modellvielfalt mit einem umfassenden Service-
angebot. Kunden dürfen sich in besten Händen wissen – und in 
erstklassigen wie top-gewarteten Fahrzeugen sowieso.
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Die Gady Family 
auf einen Blick

D ie Firmengeschichte der Gady Fami-
ly beginnt, wie viele große Geschich-
ten beginnen: mit einem Mann und 
einer Idee. Franz Gady sen., Landwirt in 
Bachsdorf bei Lebring, wollte sich nicht 

mit dem Gewohnten begnügen. In den 1930er-
Jahren gründete er ein Lohnunternehmen – ein 
früher Schritt in Richtung Mechanisierung der 
Landwirtschaft. Bald folgte der Handel mit 
Landmaschinen und Fahrrädern. Seine Stärke: 
Er dachte vom Kunden aus. Wer Hilfe brauchte, 

 Ein Erfolg, der bewegt
Vom bäuerlichen Pionierbetrieb zum modernen Mobilitätsunternehmen: Die Geschichte von Gady ist eine stei-
rische Erfolgserzählung über Mut, Wandel und Nähe zum Kunden. Seit 1936 wächst das Familienunternehmen 
kontinuierlich – getragen von Innovationsgeist, regionaler Verwurzelung und einem klaren Blick für die Zukunft.

Wenn ich die 
Menschen gefragt

 hätte, was sie wollen, 
hätten sie gesagt: 
schnellere Pferde.

Henry Ford
Automobilpionier

Gründung des 
Fahrrad- und Land-
maschinen-Handels 
in Bachsdorf durch 
Franz Gady sen.

19
36

19
57

Eröffnung der 
ersten Werkstätte 
mit Ersatzteillager 
und Tankstelle 
in Lebring

19
60

Übernahme der 
Vertretung der 
Marke BMW 
am Standort 
Lebring

19
63

Übernahme 
der Vertretung 
der Traktor-
marke Massey 
Ferguson

19
66

September 1966:
Der erste Gady 
Markt geht in 
Lebring über 
die Bühne

Franz und Gerhard Gady auf der Baustelle in Lebring

Die Gady Family der Gründerzeit: Die Gadys mit den Söhnen Franz und Gerhard Das Landmaschinenteam von einst

Franz Gady jun. am Traktor
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bekam sie schnell – oft direkt vor Ort. 
Mit einem Steyr-Traktor wurde Gady zu 
einem der ersten mobilen »Pannenhelfer« 
der Region.

1957: Der Sprung nach Lebring
Ein entscheidender Moment folgte mit der 
Übersiedlung nach Lebring. Auf damals 
2.500 Quadratmetern entstand die Basis 
für Wachstum – heute umfasst das Areal 
rund 65.000 Quadratmeter. Die Infrastruk-
tur wuchs, die Nachfrage ebenso. Doch das 
Schicksal griff ein: 1958 verstarb Franz Gady 
sen. unerwartet. Sein Sohn Franz, kaum über 
zwanzig, übernahm die Verantwortung.

Eine wegweisende Entscheidung
Was folgte, war kein Stillstand, sondern 
ein Aufbruch mit klarer Strategie. Bereits 
1960 kam die BMW-Vertretung ins Haus, 
1972 folgte Toyota – Entscheidungen mit 
Weitblick, wie uns die Geschichte lehrt. 
Parallel dazu entstand ein dichtes Netz 
an Standorten: Graz-Seiersberg (1964), 

Deutsch Goritz, Bad Waltersdorf, Litzels-
dorf und Klagenfurt. Schritt für Schritt 
wuchs das Unternehmen über die Grenzen 
der Steiermark hinaus.

Service als DNA des Erfolgs
Ein zentrales Element blieb über Jahr-
zehnte unverändert: der Servicegedanke. 
Schon in den 1960er-Jahren sorgten die 
sogenannten Reparatur-»Funkstreifen« 
für Aufsehen – mobile Teams, die wäh-
rend der Erntezeit rund um die Uhr im Ein-
satz waren. Dieses Prinzip lebt bis heute 
weiter, wenn moderne Servicebusse als 
rollende Werkstätten direkt zum Kunden 
fahren. Geschwindigkeit, Verlässlichkeit 
und persönliche Betreuung wurden zur un-
verwechselbaren Handschrift des Unter-
nehmens.

Vom Händler zum modernen 
Mobilitätsanbieter
Mit dem Ausbau des Automobilgeschäfts 
entwickelte sich Gady zu einem der be-

deutendsten privaten Mobilitätsanbieter 
Österreichs. In Graz-Liebenau entstanden 
moderne Standorte für BMW und Toyota, 
die Technik, Architektur und Service auf 
höchstem Niveau vereinen. Ergänzt wird 
das Portfolio durch Landtechnik, Ersatz-
teilhandel, Werkstätten und spezialisierte 
Dienstleistungen. Das Unternehmen ver-
steht Mobilität längst umfassend – vom 
Traktor bis zum Premiumfahrzeug.

Der Gady Markt: 
Die grosse Bühne der Begegnung
Eine Besonderheit ist der Gady Markt in 
Lebring. Was einst als Verkaufsplattform 
für gebrauchte Landmaschinen begann, 
entwickelte sich zu einer steirischen Insti-
tution. Heute zieht die Veranstaltung jähr-
lich rund 20.000 Besucher an. Technik, Un-
terhaltung und Kulinarik verschmelzen zu 
einem Erlebnis, das weit über den Handel 
hinausgeht. Rekorde wie die längste Mais-
pflanze oder außergewöhnliche Wettbe-
werbe sind Teil einer lebendigen Tradition.

Eröffnung des 
BMW Graz-Liebenau 
Standortes

19
90

Übernahme 
der Vertretung 
der Fahrzeugmarke 
MINI

20
01

Übernahme des 
Autohauses Salis & 
Braunstein mit den 
Standorten Graz und 
Leibnitz

20
12

Firmentrennung: 
Neustrukturierung 
und Bereinigung der 
Gesellschafter-
verhältnisse

20
13

Eine Institution 
feiert Jubiläum: Der 
Gady Markt  geht 
zum 100. Mal über 
die Bühne

20
16

1969: Die Firmenzentrale in Lebring wächst Franz und Gerhard auf der Baustelle in Lebring Gady war immer schon Vorreiter im Bereich EDV/IT 
Bereich

BMW Trophy Übergabe 2005 – ein Erfolgsbeweis für Gady BMW
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Eröffnung des 
Standortes Lieboch 
und des Schlosskeller 
Südsteiermark

20
20

Zu- & Umbau 
der Firmenzentrale 
in Lebring

20
21

Übernahme des Auto-
hauses Kohla-Strauss 
mit den Standorten 
Oberpullendorf & 
St. Michael

20
22

Toyota ergänzt 
das Markenportfolio 
der Gady Family

20
24

Übernahme von 
BMW Bierbaum mit 
den Standorten 
Eisenstadt & Baden 
bei Wien

20
24

Wachstum mit Haltung
Mit heute rund 500 Mitarbeitern und 
etwa 17 Standorten steht Gady für wirt-
schaftliche Stabilität und regionale Ver-
antwortung. Das Unternehmen hat sich 
über Generationen hinweg behauptet, 
weil es Veränderungen nicht nur akzep-
tiert, sondern aktiv gestaltet hat. Digi-
talisierung, neue Antriebstechnologien 
und steigende Serviceansprüche werden 
als Chance begriffen – nicht als Risiko.

Unternehmergeist 
in dritter Generation
Neunzig Jahre nach seiner Gründung 
präsentiert sich das Unternehmen als 
eines, das Herkunft nicht nur bewahrt, 
sondern bewusst weiterdenkt. Aus den 
Überzeugungen des Gründers sind tra-
gende Prinzipien geworden, die bis heu-
te wirken. Tradition, Vertrauen, Leistung 
und Stolz bilden auch unter der Leitung 
von Philipp Gady das Fundament einer 
Haltung, die Beständigkeit mit Aufbruch 
verbindet. Zugleich entstehen neue 
Ideen von Mobilität, die über das Ge-
wohnte hinausweisen und den Blick klar 
in die Zukunft richten.

Ein steirisches Unternehmen 
in Bewegung
Gady ist längst mehr als ein Händler: ein 
Netzwerk, ein Arbeitgeber, ein regionaler 
Impulsgeber. Die Geschichte erzählt von 
Mut, Verantwortung und der Fähigkeit, 
Chancen zu erkennen. Und sie zeigt, dass 
nachhaltiger Erfolg selten laut entsteht 
– sondern Schritt für Schritt wächst.

Philipp Gady tritt 2009 in die Geschäftsführung ein | Franz Gady mit den Sturm-Legenden Vastic & Co

Prominente Gäste beim Gady Markt: HBP Heinz Fischer und die Wiener Sängerknaben

Seit 2020 zählt auch der »Schlosskeller Südsteiermark« zur Gady Family | Eigene Tracht: 
Präsentation der echten Leibnitzer Tracht mit dem Steirischen Heimatwerk – Edition Gady
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W as 1936 mit dem Handel von 
Landmaschinen und Fahrrädern 
begann, entwickelte sich Schritt 
für Schritt zu einer bedeutenden 
Unternehmensgruppe im Auto- 

und Landmaschinenhandel. 

1958 übernahm mein Mann Franz Gady ge-
meinsam mit seinem jüngeren Bruder Ger-
hard das Unternehmen seines Vaters. Damals 
lag der Schwerpunkt noch auf Landmaschi-
nen und Fahrrädern. Franz Gady jun. erkannte 
jedoch früh die wachsende Bedeutung des 
Fahrzeughandels und begann, diesen Be-
reich konsequent auszubauen. Mit viel En-
gagement, Mut und Weitsicht entwickelte er 
das Unternehmen über Jahrzehnte hinweg 
zu einer erfolgreichen Landmaschinen- und 
Automobilgruppe.

In den vergangenen 19 Jahren hat unser Sohn 
Philipp diesen Weg mit großem Erfolg weiter-
geführt. Mit einer zukunftsorientierten Unter-
nehmensstrategie wurde der eingeschlagene 
Kurs weiterentwickelt und an die Anforderun-
gen einer sich stetig wandelnden Wirtschaft 
angepasst. Trotz vieler Herausforderungen 
und sich verändernder Rahmenbedingungen 
blieb eines immer gleich: die Werte, auf de-
nen unser Unternehmen aufgebaut ist. Tradi-
tion, Vertrauen, Leistung und Stolz bilden bis 
heute die Grundlage unseres Handelns.
	 Mit neuen Standorten für Vertrieb und 
Service von BMW und MINI in der Steiermark, 
im Burgenland und in Niederösterreich sowie 
insgesamt 17 Standorten in verschiedenen 
Geschäftsfeldern ist die Gady Family heute 
bestens aufgestellt, um auch in Zukunft er-
folgreich zu sein.

Seit neun Jahrzehnten steht das Unternehmen Gady für 
Mobilität, Verlässlichkeit und unternehmerischen Weitblick. 

 VON INGRID GADY

Weil Tradition 
Zukunft hat

GADY IM SPIEGEL DER ZEIT

Die Technik 
wandelt sich, 
Mobilität ver-

ändert sich 
– doch unsere 
Werte bleiben. 

Sie sind seit 
Generationen 
der Kompass, 

der unser 
Unternehmen 
in die Zukunft 

führt.
Ingrid Gady, MPA

Ingrid Gady, MPAPhilipp und Nadina Gady mit Familie heute 
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Im Zeichen des Wandels
Blickt man auf die Entwicklung der letzten 
90 Jahre, zeigt sich eindrucksvoll, wie sehr 
sich Mobilität verändert hat. Das Auto hat 
sich vom mechanischen Luxus- oder Nutz-
gegenstand zu einem hochdigitalisierten, 
vernetzten und zunehmend elektrifizier-
ten Mobilitätsassistenten entwickelt. Si-
cherheit, Komfort, Leistung und Umwelt-
verträglichkeit haben enorme Fortschritte 
gemacht. Ähnlich rasant verlief die Ent-
wicklung in der Landtechnik – vom Och-
sengespann bis zum High-Tech-Traktor mit 
Satellitensteuerung.

Dieser Fortschritt hat auch unser Unter-
nehmen begleitet. Die Technik hat sich 
grundlegend verändert, unsere Werte 
jedoch sind dieselben geblieben. Kundin-
nen und Kunden sowie Partner können 
sich darauf verlassen – darauf sind wir 
stolz. Besonders danken möchte ich an 
dieser Stelle unseren Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeitern. Ihr Engagement, ihre 
Loyalität und ihre soziale Kompetenz 
prägen unser tägliches Miteinander und 
werden auch von unseren Kundinnen und 
Kunden sehr geschätzt.

Vom Markt zum Volksfest
Ein ganz besonderes Kapitel unserer Ge-
schichte ist mit dem Markt in Lebring 
verbunden. 1966 begann alles mit einer 
kleinen Ausstellung gebrauchter Landma-
schinen am Firmengelände. Als besonderer 
Anreiz wurden damals kostenlose Würstel 
ausgegeben. Das Echo war überwältigend 
– nicht nur der Kulinarik geschuldet. Die 
Mischung aus Information, Austausch, Ge-
selligkeit und der Möglichkeit, Maschinen 
und Fahrzeuge zu erwerben, schuf eine 
einzigartige Atmosphäre.

Aus dieser Idee entwickelte sich der heu-
tige Gady Markt – ein Volksfest, das weit 
über die steirischen Landesgrenzen hinaus 
bekannt ist. Gottesdienst, Musik, Früh-
schoppen und Tanz bieten Gelegenheit 
zum Zusammenkommen, zum Austausch 
und zum gemeinsamen Feiern. Gleichzeitig 
ist der Markt eine wichtige Informations-
plattform für Mobilität, Landwirtschaft 
und Wirtschaft geworden.

Weil Tradition 
Zukunft hat

Im Zeichen von Verantwortung
Mobilität bedeutet heute weit mehr als nur 
von A nach B zu gelangen. Sie steht für Be-
weglichkeit, Lebensqualität und regionale 
Verbundenheit – bringt aber auch Heraus-
forderungen mit sich, etwa in Bezug auf 
Umwelt, Ressourcen und Raumplanung. 
Umso wichtiger ist es, Mobilität verant-
wortungsvoll zu gestalten und gleichzeitig 
regionale Strukturen zu stärken. Der Markt 
in Lebring hat dafür über viele Jahrzehnte 
hinweg eine Plattform geboten.

Zum 90-jährigen Firmenjubiläum möchte ich 
vor allem eines: Vergelt's Gott sagen. Dan-
ke unseren Kundinnen und Kunden aus dem 
In- und Ausland für ihr Vertrauen und ihre 
Treue. Danke unseren Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeitern für ihren Einsatz und ihre Lo-
yalität über all die Jahre. Danke allen Part-

nern, Lieferanten, Ausstellern, Landwirten, 
Bildungseinrichtungen, Musikern und allen, 
die unsere Märkte mit Leben erfüllen.

Besonders dankbar bin ich auch für mei-
ne Familie. Meine Kinder, Schwiegerkinder 
und Enkelkinder tragen die Werte der Gady 
Family – Tradition, Leistung, Vertrauen und 
Stolz – auf ihre eigene Weise weiter. Sie 
leben diese Werte und das erfüllt mich mit 
Freude und Zuversicht. 

Mit einem steirischen Glückauf für die 
kommenden Jahre und in 

herzlicher Verbundenheit mit allen 
Leserinnen und Lesern

Franz und Ingrid Gady mit Familie im Jahr 1989
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117. Gady Markt
Persönliche Einladung aller Gady Family Kund:innen

in Lebring am 12. und 13. September 

www.gadymarkt.at

LIVE-Übertragung! 
Sonntag, 11–12 Uhr 

RADIO STEIERMARK

FRÜHSCHOPPEN

Alle Infos 
unter 
der neuen 
Gady Markt 
Website:

Samstag, 9-13 Uhr: I bin dabei Traktortreffen

Das Steirische Volksfest

Das I bin dabei
Traktortreffen wird
moderiert von
„ORF Wetterpauli“
Paul Prattes.
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AKTUELLES

D er Eisenstädter Autofrühling stand 
heuer nicht nur im Zeichen von 
Mobilität und Innovation, sondern 
auch von gelebter Solidarität. Durch 

die aufgestellten Spendenboxen sowie die 
zusätzliche Unterstützung aller teilneh-
menden Autohäuser konnten 4.500 Euro 
für »Eisenstadt hilft« gesammelt werden. 
Ein herzliches Dankeschön an alle Besu-
cher und Partnerbetriebe, die zu diesem 
großartigen Ergebnis beigetragen haben. 
Solche Initiativen zeigen, was möglich ist, 
wenn Wirtschaft und Gemeinschaft an 
einem Strang ziehen.

Gemeinsam
Gutes tun

O ldtimer fahren heißt genießen – 
aber auch improvisieren, wenn die 
Technik streikt. Bei der Südsteier-
mark Classic sorgt die Gady Family 

dafür, dass kleine Pannen kein großes Pro-
blem werden. Mit dem voll ausgestatteten 
Servicemobil, Sieger beim Servicemobil Cup 
2025, ist das Team während des gesamten 
Rennens im Einsatz und hilft rasch weiter. 
Ein Anruf genügt, und Unterstützung ist 
unterwegs. Der Einsatz kostet 50 Euro – und 
kommt einem wohltätigen Zweck zugute. So 
fährt es sich entspannter durch die Südstei-
ermark. Servicehotline: Tel. 0699 16004440.

Südsteiermark 
Classic

G roße Freude herrscht derzeit beim 
Schlosskeller Südsteiermark: Seine 
Gourmetstube wurde erneut mit 
einem Michelin-Stern ausgezeich-

net – ein großer Erfolg für Küchenchef Mar-
kus Rath und sein Team. Auch die Wirts-
hausküche überzeugt weiterhin und erhält 
den Bib Gourmand für beste Qualität zum 
fairen Preis. Diese Auszeichnungen stehen 
für ehrliche Küche auf höchstem Niveau. 
Ein herzliches Dankeschön gilt unserem 
engagierten Team sowie allen Gästen, die 
uns begleiten, schätzen und unterstützen 
– dafür sagen wir Danke.

Schlosskeller
Südsteiermark


